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Codul bunelor maniere în agriculturã - 
O formã de respect fatã de naturã si semeni!

EDITORIAL
Business Press Agricol n August 2026
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Agricultura modernă nu se mai măsoară doar în
cai-putere, hibrizi de ultimă generație sau tone recol -
tate la hectar. Într-o eră a tehnologizării masive, suc-
cesul unei ferme depinde tot mai mult de un set de
reguli nescrise, dar esențiale: bunul-simț agrar. Acest
cod al bunelor maniere nu este un moft teoretic, ci o
ne cesitate practică pentru stabilitatea comunităților
rurale și protejarea resurselor.

Codul bunelor maniere în agricultură nu înseamnă
doar să saluți vecinul de tarla, reprezintă respectul
pro fund față de pământ, resurse și comunitate. Într-o
lume axată pe viteză și profit rapid, agricultura mo der -
nă are nevoie de o întoarcere la valorile fundamentale
ale bunului-simț agrar.

Acest set informal de reguli îmbină tradiția cu no r -
mele ecologice moderne, transformând meseria de fer  -
mier într-o formă de respect față de natură și semeni.
Relațiile de vecinătate reprezintă primul test de profe -
sionalism pentru orice fermier. Într-un spațiu comun,
deciziile tehnologice ale unei ferme au un impact di-
rect asupra afacerii de alături.

Politețea față de vecini și comunitate este esen ția -
lă, relația dintre fermieri este prima linie a acestui cod
etic. Într-un spațiu comun, acțiunile au mereu impact
asupra celor din jur, de aceea respectarea hotarelor
și păstrarea distanței corecte între proprietăți sunt lu-
cruri importante. Printre regulile de vecinătate sunt și
cele legate de tehnologiile aplicate, respectiv gestio -
narea derivelor de pesticide, fiind recomandată evita -
rea apicării în zilele cu vânt puternic pentru a nu dis -
truge albinele apicultorilor locali sau culturile bio din
vecinătate. De asemenea, este obligatoriu menținerea
curățeniei drumurilor publice, impunându-se curățarea
noroiului de pe roțile tractoarelor înainte de a ieși de
pe câmp pe asfalt. Solidaritatea este o necesitate și se
materializează prin oferirea ajutorului atunci când  ve -
cinul fermier se află în impas din cauza vremii sau din
motive obiective.

Respectul față de pământ și resursele lui este in-
dispensabil. Pământul nu este o fabrică, ci un organism
viu. Specialiștii trag un semnal de alarmă privind mo -
dul de practică în agricultură și cer să nu fie epuizate
resursele care vor rămâne generațiilor viitoare.

Rotația responsabilă a culturilor este esențială deoa -
rece previne epuizarea solului, oprește înmulțirea bo-
lilor și dăunătorilor și crește în mod natural producția
agricolă. Atunci când se cultivă aceeași plantă pe ace -
lași teren an de an, în practica numită monocultură, pă -
mântul își pierde rapid nutrienții specifici, iar insecte-

le și ciupercile dăunătoare se stabilesc definitiv în sol.
Schimbarea anuală a plantelor pe o anumită parcelă,
procedeu cunoscut și sub numele de asolament, rupe
acest ciclu dăunător și menține solul fertile.

Totodată, respectând legislația din ghidul de bune
practici agricole vom respecta pământul dar și consu -
matorul final, pe masa căruia se vor afla produsele din
cultură. De aceea nu trebuie folosite îngrășămintele
și pesticidele după ureche doar pentru un profit rapid,
distrugând solul. Utilizarea produselor de protecția plan -
telor se face pe bază de știință, respectând legislația
oficială. Este important ca resturile de fertilizanți sau
gunoi de grajd să nu ajungă în pânza freatică sau în fân -
tânile satului. Respectarea perioadei dintre ultimul tra -
tament aplicat plantei și recoltare este obligatorie. Bu -
nele maniere în tehnologie înseamnă responsabilitate
pe termen lung.

Etica față de consumator se extinde până pe masa
celui care cumpără recolta. Transparența este cea mai
înaltă formă de politețe, iar prețul corect al produsului,
nu specula, este cartea de vizită a producătorului. Co -
rectitudinea etichetei, care spune cum a fost crescut
produsul, fără folosirea sintagmelor false gen “tradi -
țio  nal” sau “bio”, dar și protejarea solului pe care co -
mu nitatea îl lasă copiilor săi, reprezintă cele mai înal -
te forme de res pect. În concluzie, un fermier de succes
nu este doar cel care obține pro fit, ci acela care lasă
în urmă un sol fertil, ape curate și ve cini care îl res -
pec tă. Agricultura cu bune maniere este singura formă
de agricultură sustenabilă. 

Geo BELDIMAN

,

2026 August_Layout 1  8/9/2026  10:09 PM  Page 5



ACTUALITATE
Business Press Agricol n August 2026

6

A doua ediție a Forumului Național pentru Viitorul
Agriculturii a reunit, pe 2 iulie a.c., la București, în format
masă ro tundă, autoritățile cu competențe directe în fi -
nan țarea și re gle mentarea celui mai mare sector de an-
gajare din România.

Agricultura românească a intrat în 2026 cu cel mai aler-
tant bilanț din ultimii ani: insolvențele din sector au crescut cu
181,8% în primul trimestru față de aceeași perioadă a anului
precedent, cu o cifră de afaceri cumulată de 1,68 miliarde
de lei implicată în proceduri colective. Seceta generează
pierderi de circa 2 miliarde de euro anual. România riscă
să intre in noul ciclu de finanțare europeană cu o alocare re -
dusă cu 4,8 miliarde de euro: propunerea Comisiei Euro -
pe ne pentru CFM 2028-2034 coboară bugetul PAC alocat
Ro mâniei de la 21,4 miliarde de euro la 16,57 miliarde de
euro.

În acest context, Clubul Fermierilor Români a organizat
în data de 2 iulie a.c., la Crowne Plaza București, a doua
ediție a Forumului Național pentru Viitorul Agriculturii –
AGRI4FUTURE: OBIECTIV 2035.

Formatul abordat a fost al mesei rotunde: fiecare partici-
pant a venit cu o analiză și propuneri concrete. La aceeași
masă au stat Tánczos Barna, Ministrul Agriculturii și Dez -
voltării Rurale, Adrian Chesnoiu, Director General al AFIR
și Marcelo Castellanos, Country Manager al Băncii Mondi-
ale în România, alături de rectorul Academiei de Studii Eco-
nomice, reprezentanți ai principalelor rețele de retail și pro -
cesare din România, bancheri și fermieri-antreprenori din
toate regiunile țării.

Prezența acestora la un forum agricol este un semnal des -
pre statutul pe care agricultura îl reclamă în arhitectura eco -
nomică a țării. Sectorul agroalimentar, agricultură plus proce-
sare, reprezintă 11% din PIB și 14% din forța de muncă a
României, gestionează 6,7 milioane de hectare, produce
22,4 milioane de tone de cereale (record în 2025) și ex -

portă, în proporție covârșitoare, materie primă, în timp ce im -
portă produse finite cu valoare adăugată.

Cuvânul de deschidere a fixat cadrul întregii reuniuni. Dan
Hurduc, Președintele Clubului Fermierilor Români în man-
datul ianuarie-iunie 2026, Alexander Degianski, Preșe -
dintele Clubului pentru mandatul iulie-decembrie 2026, și
Florian Ciolacu, Director Executiv al Clubului Fermierilor
Români, au prezentat conceptul, structura și rezultatele pro-
cesului AGRI4FUTURE România obiectiv 2035. 

“Agricultura nu mai poate fi tratată ca un simplu sector eco-
 nomic. Este un sector strategic de importanță pentru si gu -
ranța și securitatea națională și europeană”, a spus Florian
Ciolacu, Director Executiv, Clubul Fermierilor Români.

Discuțiile au continuat cu intervenția lui Tánczos Barna,
Ministrul Agriculturii și Dezvoltării Rurale, despre prioritățile
Guvernului României ca răspuns la provocările geopo li -
tice, economice și de mediu-climă: presiunile asupra bu -
getului PAC, efectele acordului Mercosur, sectoarele
aflate în criză și situația plăților APIA.

“Poziția fermă a României privind bugetul PAC pe doi pi-
loni a rămas aproape singulară în negocierile europene”, a
spus Tánczos Barna, Ministrul Agriculturii și Dezvoltării Ru-
rale.

Răspunsul propus pentru România are trei direcții. Un
pact transpartidic la nivel de Parlament pentru agricul -
tură, care să ofere sectorului predictibilitate dincolo de ciclu -
rile politice. Readucerea fondurilor de dezvoltare rurală în
coordonarea Ministerului Agriculturii, la instituțiile cu ex -
periență și capacitate de implementare dovedită. Și 5,3 mili -
ar de de lei disponibile prin programul de relansare econo -
mică, pentru investiții în procesarea agroalimentară – o pre -
mieră pentru sectoarele deficitare de balanță comercială.

Concluziile forumului devin document de referință pentru
pozițiile României în negocierile europene din lunile urmă -
toare.

A doua edi\ie a Forumului 
Na\ional pentru Viitorul Agriculturii — 
AGRI4FUTURE a avut loc la Bucure]ti
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Dezbaterile au fost structurate în patru sesiuni: redefinirea
politicilor agricole europene și negocierea PAC 2028-2034;
competitivitatea lanțului valoric agroalimentar și reducerea
deficitului balanței comerciale; finanțarea multianuală publică
și privată și gestionarea riscurilor climatice; tehnologii avan -
sate, digitalizare și biotehnologii pentru Agricultura 4.0.

Sesiunea I – Redefinirea politicilor agricole 
europene și negocierea PAC 2028-2034

Prima sesiune, dedicată redefinirii politicilor agricole
europene și noii reforme a PAC, deschisă de Bogdan
Chiripuci, Manager Politici Agricole al Clubului, a vizat dis -
cuții privind direcțiile strategice urmărite în negocierea
PAC 2028-2034: plafonarea, renunțarea la degresivitate,
arhitectura pe doi piloni și noile tehnici genomice. 

Marin Iordache, fermier și membru în Consiliul Național
de Coordonare al Clubului, a adus semnale directe din fermă
– presiunea prețurilor la grâu, transport și mentenanță și ne -
voia unei predictibilități pe cel puțin 10 ani. 

Daniel Constantin, Președintele Agenției Române pen-
tru Investiții și Comerț Exterior, a atras atenția asupra defici-
tului balanței comerciale agroalimentare, iar Vasile Asandei,
Președintele Asociației Naționale a Agențiilor de Dezvoltare
Regională din România, a prezentat rolul ADR-urilor în fi -
nanțarea investițiilor post-2027.

Sesiunea a II-a – Produsul Românesc
A doua sesiune a pus în centru integrarea lanțului va -

loric agroalimentar, echilibrarea balanței comerciale și
creșterea exporturilor.

Pe tema produsului românesc, ministrul Tánczos Barna
a punctat direct: “Cred că este un moment unic de a acționa
împreună pentru a avea produse românești pe raft în marile
lanțuri comerciale.”

Prof. univ. dr. Nicolae Istudor, Rectorul ASE București,
a propus garanții de stat pentru credite pe o perioadă de 
15-20 de ani. Adrian Chesnoiu, Director General AFIR, a
subliniat rata de absorbție de peste 99% pe cei doi piloni ai
PAC și nevoia susținerii procesării. 

Călin Costinaș, Coordonator Național al Grupului de Lu -
cru Produs Românesc (CFRO), a prezentat radiografia defi -
ci tului: în 15 ani, deficitul comercial total al României a cres -
cut de la 8,4 la 32,7 miliarde de euro, iar cel alimentar a
ajuns la 3,65 miliarde de euro. Soluția are patru piloni: un
program de produs românesc (3RO), stimularea exportului
prin retaileri, atragerea multina ționalelor să producă în Ro -
mâ nia și un program de branduri regionale.

“Maparea după codul de bare arată că importurile re pre -
zintă real 51% din ce se vinde la raft. Însă realitatea e mai
crudă – multe produse românești au materia primă din im-
port. Trebuie să existe o echipă între fermier, procesator și
retailer. Deficitul comercial e mai grav decât cel bugetar: nu
îl poți rezolva atât timp cât nu produci ceea ce se vinde”, a
spus Călin Costinaș.

Ciprian Dron, CEO Bloom Communications, a lansat
ROVIO™, indexul național al valorii și competitivității pro-
duselor românești. 

“România nu are o imagine strategică globală asupra tu-
turor elementelor. De aceea, lansăm Indexul Național al Va -
lorii și Competitivității Produselor Românești cu Origine Agri -
colă, care conține date din 15 surse, evaluate pe 5 piloni și
transformate într-un singur instrument de decizie, publicat
anual”, a declarat Ciprian Dron.

Adina Păsărel, Specialist Senior Agricultură Banca Mon -
dială, a pre zen tat rețeaua națională de AgriFood Hub-uri, cu
diagnostic pe toate cele opt regiuni de dezvoltare.

“Dezvoltăm o rețea națională de Agrifood Hub-uri regio -
nale – platforme care conectează producătorul cu procesa -
torul și furnizorii de servicii, susținând cercetarea, digitali za -
rea și competențele locale. Nu există un model unic pentru
fiecare regiune, de aceea, facem analiza de diagnostic în
toate cele 8 regiuni de dezvoltare. Co-crearea se face de jos
în sus, nu de sus în jos”, a subliniat Adina Păsărel.

Florin Stegariu (Crama Strunga) a pledat pentru coope -
rative și branduri regionale, iar Samuel Widmer (Karpaten
Meat Group) pentru finanțare multianuală adaptată ciclului
lung al cărnii de vită.

“Cine procesează România de mâine? Sunt peste 10.000
de companii în sectorul agroalimentar și sub 1% procesează
40% din întreg. Cooperativele acoperă doar 4% din produc -
ție, față de peste jumătate în vestul Europei. Spania, Italia și
Franța s-au unit, au construit branduri regionale și au proce-
sat. Noi avem resursele. Ne lipsește direcția”, a menționat
Florin Stegariu.

Așadar, concluzia discuțiilor a fost că recucerirea pieței
interne e primul pas către export, iar acest proces se con -
stru iește verigă cu verigă.

Retailul a adus date concrete despre susținerea producă -
to rilor locali: Valer Hancaș (Kaufland România) – 3,05 mili ar -
de de euro achitați către 2.500 de furnizori locali; Daniel
Gross (PENNY România) – sortimentul 3RO reprezintă 55%
din cifra de afaceri; Tiberiu Dănețiu (Auchan România) –
peste 100 de filiere naționale și 1.400 de produse marcă
proprie fabricate în România. 
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Sesiunea a III-a – Finanțarea 
multianuală publică și privată

La prima sa apariție publică de la preluarea mandatului,
Marcelo Castellanos, Country Manager al Grupului Banca
Mondială pentru România, a ales Forumul Național pentru
Viitorul Agriculturii – AGRI4FUTURE, organizat de Clubul
Fermierilor Români pe 2 iulie 2026, la București.

Grupul Banca Mondială reunește acum, sub un singur
mandat de țară, intervențiile publice și private ale celor trei
instituții – IBRD, IFC și MIGA. Un singur canal, toată greu-
tatea instituției pe aceleași priorități. 

Prin strategia Agri-Connect, direcțiile pentru România
sunt trei: trecerea de la investiții fragmentate la o agendă
coerentă pe întreg lanțul valoric, managementul riscului
ca pilon central și digitalizarea ca o condiție a competiti -
vității.

“Sectorul agroalimentar al României are toate atuurile –
pământ, oameni, geografie– pentru a fi o poveste de succes
în anii care vin. Grupul Banca Mondială este pregătit să fie
partener în acest drum”, a transmis Marcelo Castellanos.

Parteneriatul nu e o promisiune – primul pas e deja în
lucru, prin AgriFood Hub-urile regionale. Angajamentul global
al Grupului Banca Mondială pentru agribusiness este de 14
miliarde de dolari anual până în 2030, iar România se află
pe lista țărilor prioritare.

Sesiunea a IV-a – Tehnologii 
avan sate, digitalizare și biotehnologii 

Cifrele prezentate de prof. Gavril Ștefan și prof. Iulian
Gabur, USV Iași, pe baza studiului de impact al Comisiei Eu-
ropene arată că un soi nou va fi de 6 ori mai ieftin și de 3
ori mai rapid de obținut.

“De la 15 la 5 ani, de la 3 milioane de euro la 500.000 de
euro. Așa arată saltul pe care noile tehnici genomice îl promit
ame liorării plantelor”, a subliniat prof. Gavril Ștefan.

Pe 26 iunie a.c., Parlamentul European a adoptat regula -
mentul privind noile tehnici genomice. În acest sens, cea mai
îndrăzneață propunere lansată la forum a fost înființarea
unui centru de cercetare în biotehnologii în care fermierii
devin acționari majoritari. 

“Cercetarea românească publică ar trebui să fie făcută în
parteneriat cu fermierii români și pentru fermierii români”, a
declarat prof. Iulian Gabur.

În continuare, membri ai grupurilor de lucru Agrinnovator
au prezentat direcțiile concrete pentru digitalizarea și tranziția
regenerativă a fermelor românești: două ghiduri și un pro -

iect de 29 de milioane de euro.
Dan Grigore, coordonator Agrinnovator, a conturat con-

textul: România se află la 0,3% rată de adopție a digitalizării
față de media globală, iar tot progresul din ultimii 20 de ani a
venit din forțele proprii ale fermierilor. Răspunsul propus: un
proiect de 29 de milioane de euro pentru formarea a
peste 1.000 de specialiști în informatică agricolă, care să
implementeze tehnologii de precizie direct la nivel de fermă.

Andrei Chiriac, președintele Think-Tank-ului Transfor-
mare Digitală, a prezentat Ghidul Digitalizării Agriculturii
– prima lucrare de acest fel la nivel european, elaborată de
fermieri pentru fermieri, care evaluează soluțiile din piața
româneas că din perspectiva experienței reale din fermă. Ver-
siunea 3 este deja în lucru.

Andrei Gurlui, președintele Think-Tank-ului Agricultură
Regenerativă, a prezentat în premieră Ghidul pentru Agri -
cultură Regenerativă – construit pe cele cinci principii ale
sistemului regenerativ, adresat fermierilor din sectorul vege-
tal și zootehnic.

Agrinnovator înseamnă șase grupuri de lucru și o di -
recție: o agricultură românească mai digitală, mai rezis -
tentă, mai profitabilă.

Alexander Degianski preia mandatul de 
Președinte al Clubului Fermierilor Români

În cadrul Forumului Național pentru Viitorul Agricultu -
rii, Asociația Clubul Fermierilor Români pentru Agricul -
tură Performantă a anunțat alegerea domnului Alexander
Degianski, Director General Forest and Biomass Roma-
nia SA, în funcția de Președinte al Clubului Fermierilor
Români pentru perioada 1 iulie – 31 decembrie 2026.
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Alexander Degianski este fermier din județul Timiș și
administrează societatea Forest and Biomass Romania SA,
cu sediul în localitatea Giulvăz, care exploatează o suprafață
de aproximativ 5.000 de hectare de teren arabil. Este mem-
bru al Clubului Fermierilor Români din anul 2019, perioadă
în care a participat activ la proiectele de reprezentare insti -
tu țională și programul de perfecționare managerială Antre-
prenor în Agricultura 4.0. În plus, administrarea unei exploa -
tații agri cole de dimensiuni extinse, alături de implicarea con -
stantă în activitatea Clubului, constituie un atu important pen-
tru poziția de Președinte.

În actualul mandat, Alexander Degianski va continua
acțiunile inițiate și urmărite de Consiliul Național de Co-
or donare al Clubului, urmărind, în același timp, o serie de
priorități specifice:

n Continuarea promovării Politicii Agricole Integrate
a României – Obiectiv 2035, ca angajament transpartinic,
cu implicarea partidelor politice, a Guvernului și a comunității
de afaceri din agricultură.

n Susținerea accelerării adoptării Digitalizării și Agri-
culturii 4.0 în fermele membre, prin programe de formare
și parteneriate cu furnizorii de soluții agritech, precum și pro-
movarea schimbărilor legislative privind noile tehnologii ge-
nomice.

n Participarea activă în consultările europene privind
cadrul financiar multianual și viitoarea reformă a Politicii Agri-
cole Comune post-2027.

n Susținerea proiectului Produs Românesc, cu accent
pe reducerea dependenței de importuri, creșterea capacității
de producție și procesare internă.

n Sprijinirea fermierilor în implementarea practicilor
agri cole durabile și în accesarea fondurilor pentru tranziția
verde.

n Continuarea demersurilor privind noul cadru de fi -
nanțare, prin instrumente FEGA, FEADR și BID, alături de
mecanisme de garantare și de gestiune a riscurilor climatice
și economice.

n Consolidarea parteneriatelor care susțin proiectele și
activitatea Clubului, în linie cu strategia organizației.

Acțiuni în perioada mandatului
Pe durata mandatului, Clubul demarează Seria 8 a pro -

gra mului Tineri Lideri pentru Agricultură, în luna octom -
brie 2026, respectiv Seria 6 a programului Antreprenor în
Agricultura 4.0, în luna noiembrie 2026. Se continuă, de ase-
menea, selecția și demararea seriilor programului YAS, deru-
lat împreună cu BCR Social Finance IFN S.A. pentru susți ne -

rea tinerilor din mediul rural în construirea unor afaceri agri  -
cole viabile.

Activitatea think tank-ului Agrinnovator continuă în direc -
ția celor șase tematici asumate, respectiv: Transformare Digi -
tală, Economie Circulară, Agricultură Regenerativă, Energie
Regenerabilă, Produs Românesc și Agricultură Sustenabilă
și Investibilă.

Agenda națională a mandatului vizează susținerea po -
ziției Clubului privind regulamentele europene aflate în
negociere și viitoarea reformă a Politicii Agricole Comune,
continuarea demersurilor privind identificarea unor instru-
mente de finanțare alternativă în agricultură, susținerea unor
analize tehnico-economice privind proiectele integrate de
irigații, promovarea în rândul decidenților politici a necesității
unei legi pentru consolidarea și comasarea terenurilor agri-
cole, susținerea diversificării activităților în fermă prin creș -
te rea suprafețelor destinate culturilor energetice și valorifica -
 rea biomasei, susținerea implementării unui instrument de
management al riscului la nivel național și sprijinirea dezvol -
tării comunităților de absolvenți ai programelor Tineri Lideri
pentru Agricultură și Antreprenor în Agricultura 4.0.

“Clubul Fermierilor Români rămâne un reper distinct în
pe i sajul asociativ din agricultura românească, prin modul în
care este structurată și rezultatele obținute pas cu pas, în
mod consecvent. Cred că fermierii români, alături de omo lo -
gii lor europeni, trebuie să acționeze unitar și să aibă o voce
comună în raport cu deciziile care le privesc activitatea. Agri-
cultura europeană traversează o perioadă marcată de pre-
siuni structurale persistente, în care costurile ridicate ale in -
puturilor, incertitudinea geopolitică și negocierile bugetare
pentru perioada 2028-2034 impun o coordonare instituțională
sporită între statele membre, iar tranziția Politicii Agricole Co-
mune post-2027 rămâne miza centrală a acestor negocieri.
Îmi doresc ca proiectele de reprezentare instituțională susți -
nute de Club, la nivel național și european, să continue, astfel
încât sectorul agricol să beneficieze de mai multă predictibili -
tate”, a declarat Alexander Degianski, Președintele Clubu-
lui Fermierilor Români.

Forumul Național pentru Viitorul Agriculturii este eta -
pa de sinteză a procesului AGRI4FUTURE – o serie de con -
ferințe regionale desfășurate pe par cursul anilor 2025-2026,
care a identificat patru priorități transversale ale sectorului.
Concluziile vor fi integrate în do cu mentele de poziție pe care
România le negociază la nivel european în lunile următoare,
într-o fereastră de decizie pe care specialiștii o descriu drept
cel mai important moment pentru agricultura româ neas -
că din ultimul deceniu.

2026 August_Layout 1  8/9/2026  10:09 PM  Page 9



COMPANII
Business Press Agricol n August 2026

10

În România, tinerii au o oportunitate extraordinară de a
regândi agricultura ca pe un domeniu al inovației, al pro duc -
tivității crescute și al competitivității pe termen lung. Într-o
țară cu un potențial agricol semnificativ, noua generație poate
contribui la transformarea agriculturii într-o industrie dinami -
că, bazată pe tehnologie, care consolidează economiile rura -
le și poziționează România mai puternic pe piețele europene
și globale.

Deși agricultura românească se bazează în continuare
pe experiența fermierilor consacrați, tot mai mulți tineri aleg
să intre în acest sector într-un moment în care inovația este
esențială pentru a răspunde cerințelor în continuă schimbare
ale pieței. Potrivit celor mai recente date disponibile din Re -
censământul General Agricol 2020, realizat de Institutul Na -
țio nal de Statistică (INS)1 în cadrul unui program coordonat
la nivelul Uniunii Europene de Eurostat, existau peste 166.000
de manageri de exploatații agricole cu vârsta sub 35 de ani,
reprezentând circa 6% din totalul managerilor de fer me.

Interesul tot mai mare al tinerilor pentru agricultură este
susținut de factori-cheie identificați de programul “Tinerii Fer-
mieri” al Comisiei Europene și de analizele Eurostat, precum
inițiativele europene și naționale de sprijin, succesiunea fer-
melor de familie, accesul îmbunătățit la educație și formare
profesională, modernizarea tehnologică și accentul pus de
Po litica Agricolă Comună a UE pe sustenabilitate și inovare.

Pentru ca România să construiască un sector agricol cu
adevărat competitiv și performant, este necesară o integrare
mult mai puternică și mai rapidă a talentelor tinere. Tinerii care
aleg acest domeniu aduc energie, deschidere către inovație
și o abordare sustenabilă, elemente esențiale pentru crește -
rea productivității și adaptarea sectorului la provocările pieței.
Sprijinirea lor activă reprezintă o investiție strategică în viito -
rul agriculturii românești. De mulți ani, compania interna țio na -
lă de știință și tehnologie agricolă Corteva Agriscience con -
tribuie la acest proces prin parteneriate solide cu universități
de profil și prin inițiative de învățare practică ce conectează
studenții la sistemele și tehnologiile agricole reale.

Un exemplu relevant este colaborarea continuă a compa -
niei cu instituțiile academice din România, prin vizite de stu -
diu și ateliere tehnice. Astfel, în acest an, studenții Facultății
de Agricultură din cadrul Universității de Științe Agricole și
Me dicină Veterinară din Cluj-Napoca au vizitat unitatea de
producție de semințe din Afumați, unde au învățat despre în-
tregul flux tehnologic de procesare a semințelor. Prof. dr.
Leon Muntean a remarcat interesul ridicat al studenților:
“Mulți provin din familii de fermieri sau au experiență de lucru
în agricultură și speră să preia ori să dezvolte afacerea fami -
liei. Alții nu au un astfel de context familial, însă își doresc să
devină specialiști în domeniu și să își construiască o carieră
în industrie.”

Larisa Nan, una dintre studentele participante, a evi den -
țiat impactul direct al experienței: “Generația noastră este
pregătită să contribuie la dezvoltarea agriculturii prin combi -
narea cunoștințelor din domeniul științelor vieții cu noile teh -

nologii, iar contactul direct cu procesele din industrie ne ajută
să înțelegem mai bine această transformare. A fost deosebit
de interesant să vedem întregul parcurs al semințelor, de la
procesare până la pregătirea lor pentru ferme. Această ex -
pe riență ne-a oferit o perspectivă practică asupra activității
și tehnologiilor din spatele produselor de înaltă calitate și ne
motivează să contribuim activ la viitorul agriculturii.”

O implicare similară a avut loc și la Universitatea pentru
Științele Vieții “Ion Ionescu de la Brad” din Iași, unde studenții
au participat la un atelier dedicat culturii de rapiță, susținut
de experții Corteva. Discuțiile s-au concentrat asupra pro vo -
cărilor practice, precum variabilitatea condițiilor climatice, ma -
nagementul bolilor și soluțiile inovatoare disponibile. “Stu den -
ții au fost foarte implicați și dornici să discute despre provo -
că rile reale din teren. Tinerii de astăzi sunt deschiși către ino -
vare și reprezintă cea mai mare speranță pentru dezvol tarea
agriculturii românești”, a subliniat conf. dr. Ioan Puiu.

Pe lângă parteneriatele academice, Corteva sprijină noua
generație prin inițiative precum TalentA, un program de edu -
cație și sprijin financiar lansat în România în anul 2020. Con-
ceput pentru a susține femeile din agricultură, inclusiv tine -
rele studente, TalentA oferă instruire, finanțare și mentorat
pentru a ajuta participantele să își modernizeze fermele, să
acceseze noi piețe și să creeze valoare economică și socială
durabilă. Până în prezent, peste 350 de femei din România
și Republica Moldova au beneficiat de program, ca parte a
unei comunități de peste 1.300 de participante din nouă țări.
Peste 100 dintre beneficiare au fost studente, iar una dintre
ele, Iris Maria Roșculeț, a devenit cea mai tânără câștigă toa -
re a unui grant TalentA, la doar 18 ani. Ea a dezvoltat un pro -
iect de agricultură sustenabilă care combină cultivarea to -
matelor și a viței-de-vie, inclusiv prin construirea unei sere
mo derne în cadrul fermei familiei sale din județul Ialomița.

Astfel de experiențe practice schimbă perspectiva studen -
ților și le consolidează motivația de a urma o carieră în agri -
cultură. Prin crearea unor oportunități care să le permită ti -
nerilor să își dezvolte competențele prin îmbinarea educației,
experienței practice și contactului cu inovația, România poate
consolida reziliența și competitivitatea unuia dintre cele mai
importante sectoare economice ale sale și îl poate pregăti
mai bine pentru provocările viitorului.

Noua genera\ie de exper\i, cheia 
unei agriculturi mai competitive

1 https://insse.ro/cms/en/content/general-agricultural-census-round-2020-provisional-data  
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Fermierii români se confruntă cu o
presiune tot mai mare de a-și îmbu nă -
tăți eficiența, pe fondul creșterii costu -
rilor cu inputurile, al disponibilității tot
mai reduse a apei și al condițiilor meteo -
rologice din ce în ce mai greu de antici -
pat. În acest context, produsele biologi -
ce atrag tot mai mult interes ca instru -
mente complementare care pot ajuta
cul turile să utilizeze mai eficient resur -
sele disponibile și să susțină perfor man -
ța generală a fermei.

Un exemplu vine din județul Tulcea,
unde Gabriel Pavel, administratorul
Agropav SRL, exploatează aproxima-
tiv 2.000 de hectare în zona Nalbant.
Situată într-o regiune în care deficitul de
precipitații a devenit o provocare re cu -
rentă, ferma analizează fiecare decizie
agronomică prin prisma performanței și
a eficienței economice.

Interesul lui Gabriel Pavel pentru so -
luțiile biologice a început în urma unui
test realizat anul trecut într-o cultură de
porumb. Acesta a aplicat Utrisha™ N,
o soluție biologică destinată creșterii
eficienței utilizării nutrienților și susținerii
performanței generale a plantelor, aju -
tând culturile să valorifice mai bine re -
sur sele disponibile pentru a-și maxi mi -

za potențialul de producție și calitate.
Produsul face parte din portofoliul com-
paniei internaționale de știință și teh no -
logie agricolă Corteva Agriscience. Apli -
carea a fost realizată pe 40 de hectare
dintr-o parcelă de 45 de hectare, lăsând
cinci hectare netratate ca martor.

La recoltare, diferența de producție
a fost semnificativă. “Am înregistrat un
spor de producție de peste 800 de kilo-
grame la hectar. Acest rezultat m-a con-
vins. De atunci, nu am mai păstrat su -
prafețe martor netratate. Am folosit pro-
dusul pe întreaga suprafață cultivată”,
spune Gabriel Pavel.

Rezultatul a transformat un simplu
test de câmp într-o decizie tehnologică
pe termen lung. Pe baza experienței din
cultura de porumb, fermierul a extins
uti lizarea produsului și la alte culturi. În
acest sezon, a aplicat Utrisha™ N pe
întreaga suprafață cultivată cu floarea-
soarelui, respectiv 492 de hectare, îm -
preună cu biostimulatorul Kinsidro™,
care contribuie la o dezvoltare mai rapi -
dă în primele faze de vegetație.

Experiența este cu atât mai re le van -
tă cu cât ferma operează în condiții spe -
cifice unei zone afectate de secetă. De

aproape trei ani, Agropav utilizează un
sistem de lucrări minime ale solului (mi -
nimum tillage), conceput pentru conser-
varea umidității. “Ne-am dat seama că
tre buie să conservăm apa și să o direc -
ționăm către zona rădăcinilor”, explică
Pavel.

Din acest motiv, aplicarea la floarea-
soarelui a fost realizată în stadiul de 6-8
frunze, iar efectele au devenit rapid vizi -
bile printr-o creștere vegetativă mai vi -
gu roasă și o stare generală mai bună a
culturii. “Din momentul aplicării și până
acum, am observat un proces foarte in-
tens de fotosinteză și o colorare exce -
len tă a frunzelor. Per ansamblu, plante -
le arată sănătoase și viguroase”, afirmă
administratorul fermei.

În opinia lui Gabriel Pavel, valoarea
produselor biologice devine evidentă
atunci când acestea sunt integrate într-o
strategie agronomică mai amplă și con-
tribuie la creșterea eficienței utilizării
resurselor disponibile. Pentru manage -
rul Agropav, performanța rezultă din com -
binarea diferitelor tehnologii astfel încât
plantele să folosească mai eficient nu -
trienții, apa și condițiile de creștere dis -
ponibile. “Biostimulatorii și fertilizanții se
completează reciproc. Obținem un sis-
tem radicular mai puternic, o dezvoltare
mai bună a aparatului foliar, iar întregul
mecanism metabolic al plantei funcțio -
nea ză la capacitate maximă. Cu un sis-
tem radicular mai bine dezvoltat, putem
exploata mai eficient și nutrienții din sol”,
concluzionează Gabriel Pavel.

Experiența fermei Agropav reflectă
o tendință mai amplă, tot mai vizibilă în
sectorul agricol. Pe măsură ce presiu -
nea asupra costurilor și resurselor con -
ti nuă să crească, tot mai mulți fermieri
analizează soluții care îi pot ajuta să ob -
țină o valoare mai mare din investițiile
deja făcute, iar produsele biologice sunt
evaluate din ce în ce mai mult pe baza
rezultatelor demonstrate în câmp.

Cum transform` produsele 
biologice rezultatele din 
câmp în decizii de investi\ii
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Cum pot fermierii europeni să pro -
ducă suficientă hrană, să se adapteze
schimbărilor climatice și să rămână com -
petitivi, toate în același timp? O parte a
răspunsului ar putea consta în Noile
Tehnici Genomice (NGT), o nouă gene -
rație de instrumente pentru ameliorarea
plantelor, concepute pentru a face cul-
turile mai rezistente și mai eficiente. Pe
17 iunie a.c., Parlamentul European a
vo tat adoptarea cadrului de politici pri -
vind Noile Tehnici Genomice (NGT),
marcând un pas decisiv către reguli mai
clare ale Uniunii Europene în domeniul
inovării agricole. Pentru fermierii din Ro -
mânia, aceas tă decizie vine într-un mo-
ment critic, oferind certitudinea legis la -
tivă necesară pentru a avansa în utili za -
rea tehnologiilor inovatoare, menținând
în același timp productivitatea, sustena -
bilitatea și competitivitatea.

NGT-urile, inclusiv CRISPR-Cas, per -
mit modificări precise în ADN-ul propriu
al unei plante. Spre deosebire de modi -
ficarea genetică, aceste tehnici fac po -
si bilă realizarea unor îmbunătățiri țintite
care ar putea apărea și în mod natural,
însă sunt obținute mai rapid și cu o pre-
cizie mai mare. Impactul potențial este
semnificativ, în special în contextul în
care fermierii din România se confruntă
cu presiuni climatice tot mai mari. 

În ultimii ani, România a traversat
se zoane consecutive marcate de sece -
tă, temperaturi extreme și o variabilita -
te accentuată a condițiilor meteorologi -
ce. Condițiile de secetă au continuat să
afecteze anumite regiuni ale țării și în
se zonul agricol 2026, Administrația Na -
țională de Meteorologie (ANM)1 rapor -
tând în luna iulie secetă pedologică mo -
derată până la severă în mai multe zo -

ne agricole, iar Observatorul European
pentru Secetă (EDO)2 identificând agra -
va rea condițiilor de secetă în anumite
părți ale României pe parcursul anului
2026. Pentru a face față acestor provo -
cări este nevoie de mai mult decât me -
tode convenționale. Este nevoie de ino -
vație bazată pe cunoașterea locală, tes -
tată în teren și adaptată realităților fie -
cărei ferme.

NGT-urile nu înlocuiesc experiența
fermierilor; ele o completează. Aceste
tehnologii fac posibilă dezvoltarea unor
culturi cu o reziliență sporită, o eficiență
mai mare și o calitate superioară, redu -
când totodată resursele necesare pen-
tru producție. Atunci când sunt introdu -
se în mod responsabil, în colaborare cu
cercetători, fermieri și instituții locale,
aceste tehnologii pot ajuta agricultura
din România să răspundă mai eficient
unei clime în continuă schimbare. Cu
toate acestea, adoptarea cu succes de-
pinde de cooperare și încredere. Des -
coperirile științifice trebuie transformate
în soluții practice care funcționează în
condiții reale. 

La Corteva, ne concentrăm pe co -
nectarea cercetării de laborator cu apli -
cațiile din teren, colaborând îndeaproa -
pe cu fermierii pentru a ne asigura că
inovațiile răspund celor mai presante
provocări ale acestora, de la creșterea
presiunii exercitate de dăunători și boli
până la fenomene meteorologice extre -
me. Testările în câmp, mecanismele de
feedback și parteneriatele contribuie la
transformarea NGT-urilor în instrumen -
te utile, și nu doar în concepte abstrac -
te. Integrarea științei cu experiența lo -
cală le permite fermierilor români să își
mențină competitivitatea și, în același

timp, să avanseze pe calea sustena bi -
lității.

După cum afirmă Cristian Stoica,
proprietarul fermei “La Bunici”, mem -
bru al Consiliului Director al Forumului
Agricultorilor și Procesatorilor Profe sio -
niști din România (FAPPR) și preșe din -
te al Asociației Grânarii, care reunește
fermieri din județele estice ale Româ -
niei: “Noile tehnici genomice de amelio -
ra re reprezintă un salt uriaș pentru ști -
in ță, având potențialul de a conduce la
cercetarea și dezvoltarea unor varietăți
mai bine adaptate condițiilor din ce în
ce mai dificile cu care se confruntă agri-
cultura în prezent. Integrarea acestora
în practicile actuale ne-ar putea ajuta
pe noi, fermierii din Uniunea Euro pea -
nă, să devenim mai competitivi, astfel
încât să ne putem susține în continuare
afacerile, să producem pentru consu -
ma torii europeni și să nu pierdem cursa
în fața competitorilor noștri de pe alte
continente.”

Decizia Uniunii Europene reprezintă
o etapă importantă, însă este doar în-
ceputul. Progresul real se va produce
în teren, prin parteneriate între fermieri,
cercetători, universități și industrie. Prin
combinarea inovației cu responsabilita -
tea și a clarității legislative cu excelența
științifică, Europa își poate consolida
atât competitivitatea agricolă, cât și în-
crederea publicului. În acest fel, fermie -
rii din România vor fi mai bine pregătiți
pentru a contribui la construirea unui vii -
tor rezilient și sustenabil pentru agricul-
tura europeană.

Construind viitorul 
agriculturii europene

Andre Negreiros, Liderul Unității Comerciale 
Europa Centrală și de Est, Corteva Agriscience

1 https://www.meteoromania.ro/Upload-Produse/agro/rezervaapa.pdf 
2 https://joint-research-centre.ec.europa.eu/european-and-global-drought-observatories/current-drought-situation-europe_en 
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Bayer lanseaz` FieldView™ Drive 2.0
în România, pentru colectarea 
automat` a datelor din câmp

FieldView, platforma de agricultură
de precizie a Bayer, anunță lansarea
FieldView Drive 2.0, o versiune repro -
iectată a dispozitivului său plug-and-
play destinat cabinei utilajelor agricole.
Noul dispozitiv aduce o putere de pro -
ce sare semnificativ mai mare, spațiu de
stocare extins și conversie integrată a
semnalului GPS, îmbunătățiri esenția-
le pentru ca fermierii să poată colecta
date mai fiabile în timpul operațiunilor
de semănat, aplicare a tratamentelor și
recoltare.

FieldView Drive 2.0 este echipat cu
un nou procesor multicore, care oferă
de 12 ori mai multă putere de procesare
decât generația anterioară. Dispozitivul
include, de asemenea, conectivitate prin
Bluetooth și Wi-Fi pentru transferul da -
te lor, precum și 32 GB de memorie in -
ternă. Împreună, aceste îmbunătățiri re -
duc întreruperile de conexiune și per -
mit gestionarea unor volume mai mari
de date, efectuând simultan mai multe
ope rațiuni fără întârzieri.

Integrarea unui modul de conversie
GNSS permite procesarea directă a
semnalelor seriale de tip RS, fără a mai
fi necesar un convertor extern serial –
CAN Bus/ISOBUS. Această funcționa -
li tate extinde compatibilitatea dispo zi-
tivului și permite utilizarea sa cu o gamă
mai largă de echipamente agricole, in-
clusiv modele mai vechi.

Ca și prima generație, Drive 2.0 se
conectează simplu la portul standard de
diagnosticare ISOBUS cu 9 pini. Fermi -
erii care utilizează flote mixte, alcătuite
din utilaje de la producători diferiți, pot
conecta și înregistra date din întreaga
exploatație utilizând un singur dispozi-
tiv.

Alin-Sebastian Nemțisor, Digital
Farming Solutions Lead în cadrul divi -
zi ei Crop Science a Bayer România, de -
clară: “La Bayer, credem că datele trans -
formate în decizii reprezintă unul dintre
cele mai importante avantaje competi-
tive pentru fermierii de astăzi. Cu Field
View™ Drive 2.0, facem tehnologia di -
gitală și mai accesibilă și mai uşor de
utilizat, oferind fermierilor o imagine cla -
ră asupra performanței din câmp și spri-
jinindu-i să valorifice întregul potențial
al fermelor lor.”

Privind spre viitor, Bayer dezvoltă
deja funcționalități suplimentare pentru
Drive 2.0, inclusiv transmiterea wireless
a prescripțiilor și transferul direct al fi și -
e relor către utilaje. Aceste funcții vor eli -
mina necesitatea încărcării manuale a
fi șierelor prin intermediul stick-urilor USB
și vor fi disponibile prin actualizări soft-
ware viitoare.

Kaloyan Kumanov, Administrator
NIK Balkans spune: “În România, mul te
ferme lucrează cu flote mixte și cu echi -

pamente din generații diferite, iar com-
patibilitatea tehnologică este esențială
pentru adoptarea agriculturii de preci -
zie. Prin colaborarea cu Bayer și lansa -
rea FieldView™ Drive 2.0, susținem fer -
mierii cu o soluție care se integrează mai
ușor în operațiunile existente și reduce
barierele tehnice care pot încetini digi-
talizarea. Este un pas important pentru
ferme mai conectate, mai eficiente și mai
bine ancorate în realitatea din teren.”

FieldView Drive 2.0 este disponibil
în România începând cu 22 iunie 2026 și
este compatibil cu abonamentele exis-
tente FieldView Plus. În țara noastră,
echi pamentul este comercializat prin
NIK România, unic distribuitor Bayer, la
ni vel european, al echipamentelor hard-
ware FieldView, în cadrul colaborării con -
tinue dintre Bayer și NIK pentru a aduce
fermierilor locali tehnologii de agri cul tu -
ră de precizie ușor de utilizat și adapta -
te nevoilor din teren. NIK România este
un partener de încredere și înțelege ne -
voile fermierilor români.

n FieldView, platforma de agricultură digitală a Bayer, lansează o nouă versiune a dispozitivului 
său pentru cabină, FieldView Drive 2.0
n Noul dispozitiv aduce o putere de procesare semnificativ mai mare, spațiu de stocare extins 
și conversie integrată a semnalului GPS
n Noul modul de conversie GNSS simplifică utilizarea echipamentului, eliminând necesitatea
unui convertor extern
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Succesul unei culturi începe cu decizii luate la momentul
potrivit. Într-un context în care presiunea dăunătorilor poate
evolua rapid, monitorizarea constantă a câmpului devine
esențială pentru protejarea potențialului de producție.

MagicTrap 2 reprezintă noua generație de capcane digi-
tale pentru monitorizarea dăunătorilor și aduce o serie de
îmbunătățiri importante care ajută fermierii să identifice mai
rapid riscurile și să acționeze în timp util. Conectivitatea îm -
bu nătățită permite funcționarea fiabilă chiar și în zone cu
sem nal dificil, datorită antenei optimizate și tehnologiei inte -
ligente de roaming.

Unul dintre principalele avantaje ale noii versiuni este sis-
temul optic semnificativ îmbunătățit. Camera de până la 16
MP, împreună cu funcția de autofocus și blițul integrat, per-
mite captarea unor imagini clare chiar și în condiții de lumină
redusă. Astfel, dăunătorii pot fi identificați mai precis, inclusiv
atunci când sunt de dimensiuni mici sau dificil de observat
în teren.

MagicTrap 2 a fost proiectată pentru utilizarea zilnică în
câmp. Construcția robustă oferă o rezistență mai bună la
condițiile din teren, iar detaliile practice, precum șuruburile
in tegrate, contribuie la o manipulare mai simplă și mai sigură.
În plus, indicatorii LED afișează rapid nivelul bateriei și pute -
rea semnalului, astfel încât utilizatorii pot verifica starea dis -
po zitivului fără a fi nevoie de aplicații suplimentare.

Noua generație introduce și GPS integrat, o funcțio na li -
tate care va facilita localizarea și gestionarea capcanelor in-
stalate în câmp. De asemenea, platforma a fost gândită pen -
tru dezvoltări viitoare, fiind modulară și pregătită pentru noi
funcționalități și scenarii de utilizare.

Prin integrarea cu ecosistemul digital MagicScout, ima -
ginile sunt transmise automat prin rețeaua LTE/4G, iar ana -
liza bazată pe inteligență artificială contribuie la identificarea
dăunătorilor și la emiterea alertelor atunci când sunt depășite
pragurile stabilite. Astfel, fermierii beneficiază de informații
actualizate și pot lua decizii bazate pe date reale din câmp.

“Pe măsură ce nivelul de volatilitate și imprevizibilitate
crește constant, fermierii români au nevoie de instrumente
fia bile, bazate pe date, pentru a-și proteja culturile și a lua
de cizii informate”, a declarat Jennifer Gilberg, Country Di-
vision Head Crop Science, Bayer România, Bulgaria și
Republica Moldova. “Prin MagicTrap 2 și ecosistemul Ma gic
Scout, aducem inovația digitală direct din câmp pe telefonul
mobil, ajutând fermierii să monitorizeze dăunătorii în mod
continuu, să reacționeze mai rapid și să își protejeze culturile
de rapiță prin aplicarea tratamentelor de protecție a plantelor
exact atunci când este nevoie.”

Promoția MagicTrap 2 
pentru campania de rapiță 2026

În cadrul campaniei de vânzări pentru semințele de rapiță,
fermierii care achiziționează minimum 100 de saci de să mân -
ță Dekalb pot beneficia de o capcană MagicTrap 2 per fermă,
împreună cu licența software aferentă. Fermierii care dețin
deja o capcană MagicTrap și achiziționează minimum 40 de
saci de sămânță de rapiță Dekalb vor putea beneficia de con-
tinuitatea utilizării prin acordarea licenței software. Codurile
promoționale vor fi disponibile începând cu luna septembrie,
pentru utilizare în prima etapă de dezvoltare a culturii.

MagicTrap 2 transformă monitorizarea dăunătorilor dintr-un
proces periodic într-un sistem digital de supraveghere con ti -
nuă, oferind fermierilor informațiile necesare pentru a reac -
ționa mai rapid și mai eficient.

MagicTrap 2 — Noua genera\ie 
de monitorizare digital` a
d`un`torilor în cultura de rapi\`
n Noua capcană digitală MagicTrap 2 oferă optică, conectivitate și GPS îmbunătățite
pentru o monitorizare continuă și precisă a dăunătorilor în cultura de rapiță.
n Integrată în ecosistemul digital MagicScout, MagicTrap 2 utilizează rețeaua LTE/4G
și analiza bazată pe inteligență artificială pentru identificarea dăunătorilor și emiterea
de alerte la depășirea pragurilor.
n Promoție dedicată campaniei de rapiță 2026: fermierii pot accesa MagicTrap 2 
și licențe software la achiziția de sămânță de rapiță Bayer.
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Hibridul PT315, Belkar Super 
]i Keylate B — trio-ul de 
succes pentru performan\` 
în cultura de rapi\`

“Știm foarte bine că rapița s-a comportat bine în acest
an în majoritatea zonelor din țara noastră și mai știm
că este o cultură profitabilă, mai ales în contextul eco -
no mic actual. Ne bucurăm alături de colaboratorii noștri
pentru că știm că vor avea recolte bogate, iar acest lu -
cru a fost posibil datorită hibrizilor Pioneer® și produ se -
lor de protecția plantelor și cele din gama Biologicals
din portofoliul Corteva. 

Toate acestea, alături de priceperea agronomilor din
ferme, dar și de condițiile prielnice, au făcut ca în acest
sezon să spunem că rapița chiar este o cultură profita -
bilă. Orice am zice noi ca reprezentați ai companiilor
nu ar avea nicio valoare dacă fermierii nu ar confirma
acest lucru, așa că mă bucur că există agronomi care
vor să împărtășească din experiența lor și altora”, a de -
cla rat Maria Cîrjă, Marketing Manager Corteva Agri-
science România și Republica Moldova.

Pentru a avea o cultură sănătoasă pe tot parcursul
campaniei până la recoltat, fermierii sunt atenți la ale -
ge rile pe care le fac, de la sămânță, la fertilizanți, până
la produsele de protecție și de stimulare a plantelor. Un
pachet reușit s-a dovedit a fi în acest an hibridul PT315,
alături de erbicidul postemergent Belkar Super și ferti -
lizantul foliar pe bază de bor Keylate B, iar acest lucru
este confirmat de trei reprezentanți ai unor societăți agri  -
cole importante, situate în zone diferite din țară.

Mai întâi, în cadrul societății Euro Campany Group
din județul Giurgiu, ce exploatează peste 1.000 ha de
teren agricol, acest trio s-a dovedit a fi un pariu câști -

gă tor, deoarece cultura s-a dovedit a fi una sănătoasă
și promite o producție mulțumitoare. Administratorul fer-
mei, domnul Paul Șanțmare, a precizat faptul că rapița
a ocupat în acest an o suprafață de 350 ha, iar în ultimii
ani hibrizii Pioneer i-au oferit producții foarte bune.

“Am semănat rapița în septembrie și odată cu răsă -
ri rea ei, au apărut și buruienile, astfel că am folosit erbi -
cidul Belkar Super. Tot în toamnă am fi vrut să aplicăm
și Keylate B, dar vremea nu ne-a permis, motiv pentru
care l-am administrat în primăvară împreună cu un fun -
gicid și un insecticid, iar amestecul ales s-a comportat
foarte bine. Am ales Keylate B deoarece conține și azot,
iar cultura s-a menținut foarte bine pe parcursul vege -
ta ției”, a afirmat domnul Paul Șanțmare.

Jumătatea lunii iunie înseamnă și startul campaniei de recoltare a rapiței, o cultură
care promite în acest an producții peste medie, datorită condițiilor bune de răsărire
din toamnă și a rezervelor de apă din sol care au ajutat plantele să se dezvolte
corespunzător. Compania Corteva Agriscience anunță un sezon promițător pentru
hibrizii Pioneer, care au demonstrat în fermele din întreaga țară stabilitate, re zis -
tență și producții ridicate. 
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Și în județul Iași hibridul PT315 s-a prezentat bine pe
parcursul campaniei. Domnul inginer agronom Ștefan
Dohotariu, din cadrul grupului de firme Semtop Group,
a precizat faptul că rapița a fost semănată la finalul lunii
august, moment după care a urmat o perioadă de se -
ce tă, iar unele parcele care nu erau irigate, au fost afec -
ta te și a durat chiar și 27 de zile până la răsărirea plan -
telor, motiv pentru care a optat și pentru administrarea
produsului Keylate B.

“Noi am aflat de Keylate B încă de la primele con -
ferințe ale companiei Corteva Agriscience pentru pro -
du sele biologice, așa că am ales să-l aplicăm atât la
floarea-soarelui, cât și la rapiță. În toamnă l-am admi -
nistrat în cultura de rapiță pentru dezvoltarea rădă ci -
nilor și într-adevăr s-a văzut acest lucru, iar aplicarea
din vegetație ajută plantele la înflorit, dar contribuie și
la fertilitatea silicvelor. Știm că de multe ori plantele de
ra piță formează flori, dar sunt infertile, iar acest bor le
aju tă foarte mult pe partea aceasta. Borul are rol și în

for marea pereților celulari și astfel avem o tulpină mult
mai viguroasă și mai dezvoltată, un grad de ramificare
mai bun, iar, într-adevăr, crăpăturile de pe rapiță au fost
din ce în ce mai puține. Pe lângă bor, e important și fap-
tul că are și un conținut de azot care ajută planta în
vegetație. Noi aplicăm îngrășămintele foliare împreună
cu alte tratamente și pot spune că nu am avut nicio pro -
blemă de fitotoxicitate și suntem încântați de acest
lucru”, a declarat domnul Ștefan Dohotariu. 

În cadrul societății Comcereal Vrancea, domnul
Joao Fontainhas, director de producție, a precizat fap-
tul că în acest an rapița a ocupat o suprafață de 870 ha,
din totalul de 4.500 ha exploatate. 

“Noi semănăm mai mulți hibrizi de rapiță, iar cei din
portofoliul companiei Corteva s-au comportat foarte
bine în acest an. Hibridul PT315 a fost semănat la o
distanță de 70 cm între rânduri, cu densități mai reduse,
undeva la 35 de semințe pe mp, pentru a stimula rami -
ficările, să reducem costurile și să profităm de genetica
lui. În toamnă am intervenit cu erbicidul Belkar Super,
care ne-a ajutat să controlăm foarte bine buruienile,
chiar am avut samulastră de floarea-soarelui și a com -

bă tut în totalitate. Tot în toamnă am aplicat și 2 litri de
Keylate B, iar la începutul primăverii am intervenit cu
erbicidul Korvetto, iar în cea de a doua intervenție cu
Keylate B am administrat 1,5 litri, dar am aplicat și in-
secticidul Spyran, înainte de înflorit. În ceea ce privește
produsul Keylate B, noi l-am administrat în combinație
cu fungicid, chiar și cu insecticid, și a fost un plus pentru
noi deoarece fiind o singură trecere, am avut o mai bună
eficiență a lucrărilor. Noi având o suprafață atât de mare,
eficiența este un cuvânt cheie, este nevoie să facem
tra tamentele la timp și când trebuie”, a precizat domnul
Joao Fontainhas. 

Pentru mai multe detalii despre hibrizii de rapiță, ac -
cesați Catalogul de Rapiță PIONEER® 2026.
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Cultura rapiței din România a înregistrat o expan -
siune rapidă și o reconfigurare strategică în ultimii
trei ani, consolidând poziția țării pe podiumul producă -
to rilor din Uniunea Europeană. Rapița a devenit una
dintre cele mai profitabile și sigure culturi pentru fer-
mieri, pe fondul schimbărilor climatice (în special sece -
ta din primăvară) care au afectat drastic culturile tradi -
țio nale de primăvară, în special porumbul și floarea-
soarelui. Ca urmare, suprafețe semnificative din sudul
și estul țării, alocate istoric porumbului, au fost recon -
ver tite către rapiță.

În anul agricol 2025-2026 suprafața cultivată cu
rapiță a avut o creștere istorică, atingând pragul de un
milion de hectare. Și pentru noul an agricol se estimea -
ză o păstrare sau chiar o mică creștere a suprafeței cul-
tivate cu rapiță și un interes crescut al fermierilor pentru
această cultură. 

Cunoscut fiind faptul că mai mult de 60% din po ten -
țialul de producție al rapiței este determinat de stadiul
plantelor la intrarea în iarnă, este absolut necesar ca
fermierii să acorde o atenție sporită lucrărilor agricole
și tratamentelor aplicate în toamnă, pentru a avea o cul -
tură cât mai dezvoltată și cât mai bine pregătită pentru
iernare. Combaterea buruienilor este un prim pas în ob -
ținerea unor recolte bogate atât din punct de vedere
cantitativ, cât și calitativ. 

Erbicidarea preemergentă a rapiței este lucrarea
care le poate asigura fermierilor o cultură fără buru -
ieni încă de la semănat, plantele de cultură fiind foarte
sensibile la îmburuienare în primele stadii de vegetație.
Buruienile pot provoca pierderi de recoltă ce pot ajunge
foarte ușor aproape de 40% din potențialul de producție
a culturii de rapiță, iar în situații deosebite de îmburuie -
nare pierderile de recoltă sunt și mai mari.

Printre produsele fanion ale companiei FMC se află
Nero®, un erbicid foarte apreciat de către fermierii din
România, dar mai ales de cei din vestul țării, pentru că
aici toamnele sunt de obicei ploioase și cre ea ză condiții
optime pentru aplicarea erbicidelor peliculare. Nero® se

Un milion de hectare de rapi\` 
au nevoie de un start perfect:
Nero®, solu\ia FMC pentru 
controlul buruienilor din toamn`

2026 August_Layout 1  8/9/2026  10:21 PM  Page 22



Business Press Agricol n August 2026
COMPANII

23

aplică în preemergență, în doză de 3 litri/ha, și con -
tro lează foarte bine cele mai importante buruieni din
cul turile de rapiță, adică buruienile crucifere – din ace -
eași familie cu rapița, specii de poligonacee precum hriș -
ca urcătoare (Polygonum convolvulus) sau ardeiul broaș -
tei (Polygonum persicaria), dar și alte buruieni dificil de
controlat precum ciocul berzei (Geranium spp.), specii
de Veronica (Veronica persica, Veronica hederifolia),
turiță (Galium aparine), loboda (Chenopodium album)
sau mușețelul sălbatic (Matricaria spp). De asemenea,
erbicidul NERO® controlează și specii de buruieni gra -
mi nee precum iarba vântului (Apera spica venti), firuța
(Poa annua), păiușul (Festuca rubra), raigrasul (Lolium
perenne) și multe altele.

Erbicidul NERO® conține două substanțe active (clo -
mazonă 24g/ha + petoxamid 400 g/ha) și controlează
buruieni monocotiledonate și dicotiledonate anuale.
Efectul sinergic al celor 2 substanțe active asigură con-
trolul eficient a unui spectru foarte larg de buruieni cu
frunză lată și peste 60 de buruieni graminee, inclusiv
samulastra de cereale păioase (care răsare din zona
de acțiune a erbicidului, adica primii 2-2,5 cm de sol),
ra pița venind de obicei după cultura de cereale. Erbici -
dul NERO® acționează inclusiv asupra speciilor de cru -
ci fere foarte dificil de combătut, cum ar fi Capsella bur -
sa pastoris – traista ciobanului sau Stellaria media –
rocoină. 

Având în vedere faptul că erbicidele preemergente
au acțiune peliculară, acestea trebuie aplicate pe un
sol bine lucrat, mărunțit și nivelat, dar și cu umezeală
suficientă pentru a permite realizarea unei pelicule
com pacte și omogene. 

Erbicidul NERO® oferă culturii de rapiță un start pu -
ternic prin eliminarea competiției buruienilor în toamnă
și mai mult decât atât, în condiții bune de umiditate, asi -
gură controlul buruienilor pe toată perioada de vege ta -
ție din toamnă, cultura având posibilitatea unei dezvol -
tări normale, pregătindu-se foarte bine pentru intrarea
în iarnă. Erbicidul NERO® are o selectivitate foarte bună
pentru cultura de rapiță, se aplică înainte de răsărirea
cul turii și nu influențează rotația normală a culturii. 

Pentru mai multe detalii despre erbicidul Nero® pre-
cum și alte informații despre produsele de protecția și nu -
triția plantelor dezvoltat de FMC pot fi găsite pe site-ul
oficial al companiei: https://ag.fmc.com/ro/ro. Tot aici
găsiți și datele de contact a reprezentantului de vânzări
FMC din zona dumneavoastră, gata să vă ajute cu răs -
punsuri la toate întrebările pe care le aveți.
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O campanie specială lansată în acest 
an pentru susținerea cultivatorilor 
de viță-de-vie din România

Nufarm face un nou pas în sprijinul viticultorilor și
lansează campania “Nufarm Vine în Vie”, o inițiativă
prin care specialiștii companiei ajung direct în podgo -
riile din România pentru a oferi consultanță tehnică, re -
comandări personalizate și soluții adaptate provocărilor
din teren.

Prezentă pe piața din România de peste 20 de ani,
compania australiană Nufarm își consolidează poziția
în viticultură printr-un portofoliu complet de produse
dedicate protecției viței-de-vie, oferind fermierilor instru-
mentele necesare pentru a obține culturi sănătoase și
producții de calitate. 

Prin programul “Nufarm Vine în Vie”, echipa com-
paniei și-a propus să viziteze aproximativ 180 de pod-
gorii din întreaga țară, pentru a fi mai aproape ca nicio -
dată de viticultori și de nevoile reale din plantații.

În cadrul vizitelor, cultivatorii au oportunitatea să:
n beneficieze de consultanța specialiștilor Nufarm;
n discute soluții adaptate condițiilor din propria fer -

mă;
n testeze produse direct în plantațiile lor;
n primească materiale tehnice și ghiduri dedicate

cul turii viței-de-vie;
n descopere recomandări practice pentru optimi za -

rea programelor de protecție.

Soluții complete pentru 
provocările din vie

Începând cu acest an, prin rețeaua sa de distribui -
tori, Nufarm pune la dispoziția viticultorilor pachete co -
merciale dedicate principalelor provocări din cultură,
în soțite de consultanță de specialitate și recomandări
personalizate. Au fost dezvoltate două noi pachete co -
merciale care oferă un avantaj comercial de peste 10%
față de prețul de listă:

Pachet de Combatere Făinare (5 ha)
n Kantarel – 2,0 L
n Xsilem Plus – 10 L

Nufarm Vine în Vie: peste 
180 de podgorii vizate s` 
fie vizitate în 2026-2027
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Pachet de Combatere Putregai (2 ha)
n Erune – 5,0 L
n Xsilem Plus – 4,0 L

Acestea completează cunoscutul Pachet Biopro-
tect (10 L Cuproxat Flowable + 3 kg Bactospeine
DF), care oferă un avantaj comercial de aproximativ
20% față de prețul de listă.

Portofoliul divers de produse de protecția plantelor
pe care compania Nufarm îl deține este apreciat de vi -
ti  cultori, și este compus din:

n 8 fungicide (dintre care două biologice), care ajută
la combaterea tuturor bolilor frecvent întâlnite la vița-
de-vie, precum: Champ 77 WG, Cuproxat Flowable,
Orius 25 EW, Mystic Top, Cyflodium 5 EW, Erune,
Medeiro F și Kantarel.

n 2 insecticide: Optera Pro – nou lansat în 2026 și
Bactospeine DF care este biologic;

n 3 erbicide: Fusilade Forte și Fusilade Max, dar
și Clinic Xtreme 540 SL, un erbicid total cu formulare
inovatoare, și anume: 540 g/l glifosat compus din două
tipuri de săruri;

n Un biostimulator inovator – Xsilem Plus, care sti -
mu lează sistemul imunitar al plantelor și crește rezis -
tența la condițiile de stres biotic și abiotic, dar și 3 tipuri
diferite de adjuvanți (Spraygard, Roller, Companion
Gold) pentru a spori eficiența tratamentelor.

Un program construit pentru viitor
Campania “Nufarm Vine în Vie” este gândită ca un

proiect pe termen lung, bazat pe parteneriat, schimb de
experiență și dialog constant cu viticultorii. Obiectivele
sunt clar orientate către nevoile fermierilor: eficiență
sporită pentru soluțiile propuse, raport calitate-preț cât
mai bun pentru toate produsele și aplicare corectă și
responsabilă a acestora.

Totodată, Nufarm și-a dezvoltat activitatea și în Re-
publica Moldova, facilitând schimbul de experiență între
viticultorii din cele două țări și promovând bune practici
și tehnologii moderne pentru protecția viței-de-vie.

În acest context, compania organizează în Repu -
blica Moldova, la Cricova, în august 2026 un eveni-
ment dedicat viticultorilor, unde participanții din am -

be le țări vor avea ocazia să vadă tehnologia Nufarm
tes tată în condiții reale, să participe la discuții tehnice
și să împărtășească experiențe relevante din teren.

Vreți să faceți parte 
din “Nufarm Vine în Vie”?

Nu faceți încă parte dintre viticultorii vizitați încă de
echipa Nufarm, dar doriți să beneficiați de consultanță
și să aflați mai multe despre soluțiile dedicate culturii
viței-de-vie?

Sunați-ne la 0734 883 550 
Scrieți-ne la romania.marketing@nufarm.com
Echipa Nufarm vă va pune în legătură cu reprezen-

tantul regional și va programa o vizită în ferma dumnea -
voas tră.

Echipa Nufarm
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Solul — rezervor de nutrien\i

Creșterea populației umane și cererea tot mai ridicată de
hrană pune o presiune constantă pe sectorul agro-alimentar
pentru obținerea unor produse calitative la un cost rezonabil.
Creșterea productivității culturilor alături de optimizarea chel-
tuielilor vor contribui substanțial în anii următori la menținerea
profitabilității societăților agricole. Pentru a face față provocă -
ri lor deja existente, cât și celor ce se vor adăuga în anii ur mă  -
tori, trebuie să ne îndreptăm atenția către sistemul biologic
al solului pentru a înțelege mai bine procesele și inter acțiunile
complexe din rizosferă ce pot asigura efecte bene fi ce pe ter-
men mediu și lung. Îmbunătățirea productivității cul turilor
agricole din ultimele decenii se datorează atât evolu ției teh -
no logiilor agricole de producție cât și utilizării unor can ti  tăți
din ce în ce mai ridicate de îngrășăminte de sinteză, după cum
reiese și din statistici.

Microorganismele din rizosferă sunt responsabile pe de
o parte pentru buna desfășurare a proceselor de descom-
punere și transformare a resturilor vegetale în componente
organice stabile, iar pe de alta pentru transformarea, solubili -
zarea și asimilarea nutrienților de către plante. Alături de mi-
croorganismele din Genul Nitrosomonas și Nitrobacter, res -
ponsabile pentru transformările azotului la nivelul solului, re -
găsim microorganismele solubilizatoare de fosfat ce posedă
capacitatea de a transforma și solubiliza formele de fosfor
inaccesibile în componente ușor asimilabile pentru plante.
Genurile Bacillus și Pseudomonas, ce posedă capacitatea
de a secreta în rizosferă acizi organici precum cel citric, oxa -
lic, gluconic, succinic contribuie la buna desfășurare a proce -
selor nutriționale și cresc concentrația de fosfor disponibil în
soluția solului. Activitatea de solubilizare se datorează prezen -
ței acizilor organici ca urmare a schimbului anionic al PO4-2

cu anionul acid sau chelatării ionilor de fier și aluminiu. O altă

categorie de microorganisme cu efect favorabil asupra creș -
terii accesibilității plantelor pentru apă și nutrienți este re -
prezentată de către ciupercile micorizale arbusculare (AMF)
ce contribuie la creșterea cantității de exudați radiculari și im-
plicit îmbunătățirea proceselor de solubilizare și asimilare a
nutrienților. Contribuția AMF la nutriția cu fosfor se datorează
pe de o parte prezenței hifelor miceliene care datorită dimen-
siunii lor măresc suprafața de absorbție a sistemului radicular
iar pe de alta, datorită capacității lor de a secreta acizi orga -
nici ce pot solubiliza fosfații insolubili. Supraviețuirea și efi ci -
ența grupurilor de microorganisme solubilizatoare de fosfat
introduse artificial este de obicei limitată și dependentă de o
serie de factori precum pH-ul soluției solului, temperatura,
umiditatea și nu în ultimul rând cantitatea de fosfor disponibil
în soluția solului. Datorită sensibilității la concentrațiile ridica -
te de fosfor din soluția solului, se impune aplicarea îngrășă -
mintelor cu disponibilitate graduală pentru a nu perturba buna
desfășurare a proceselor biologice din sol. 

Pentru a înțelege importanța punerii în valoare a bogăției
naturale a solurilor și a importanței activității microbiene tre-
buie să avem în vedere că obținerea unei producții de 4 t/ha
la cultura de rapiță presupune extracția din sol a nu mai pu -
țin de 1324 kg substanță activă. Când vreodată putem com -
pensa noi doar prin aportul de fertilizanți aceste cantități? Nu
cumva această resursă numită sol, pe care din păcate mulți
îl neglijează este tocmai cel care asigură supraviețuirea tu-
turor organismelor și perpetuarea vieții pe pământ ?

Tehnologii ca Dekastim, Dekastim Protec sau Dekastim
Nutriactiv, oferite de compania Dekagro, ce înglobează gru -
puri de substanțe organice sau anorganice cu efect sinergic,
acționează atât asupra proceselor fiziologice din plante cât
și asupra solului, contribuind la creșterea activității și diver -
si tății vieții microbiene din rizosferă.

Daniel Raicu, Product Manager Dekagro Romania
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Privind în urmă la momentul înființării companiei
AliRa Recruitment, cum definiți bilanțul celor 10 ani
de activitate? 

Ramona Lăpădătescu: Între cele două Augusturi (2016-
2026) sunt 10 ani, care au trecut atât repede peste noi și care
ne-au adus nesperat de multe satisfacții profesionale și uma -
ne, care ne-au transformat ca oameni și profesioniști în cele
mai bune variante ale noastre de până acum. 

10 ani de AliRa Recruitment, înseamnă înainte de orice
un pariu câștigat, o simbioză perfectă între două profesio -
niste de HR care au învățat și au evoluat împreună și care
au completat cu success atât de multe echipe din agribusi-
ness, care au găsit pentru fiecare client candidatul ce se po -
trivea cel mai bine fiecărei necesități.

Acum 10 ani porneam la drum cu mult entuziasm, deter-
minare și curiozitate; astăzi continuăm cu aceeași pasiune
și încredere!

Care a fost cel mai memorabil proiect, respectiv
cea mai mare realizare a companiei?

Alina Dobra: După 10 ani de activitate ne este greu să
alegem un singur proiect. Fiecare recrutare a venit cu provo -
cările și satisfacțiile ei, iar fiecare client și fiecare candidat au
lăsat o amprentă în parcursul nostru. Tocmai de aceea, cre-
dem că cea mai mare realizare a AliRa Recruitment nu este
un proiect anume, ci încrederea pe care am construit-o în tot
acest timp.

În același timp, este o bucurie aparte să vedem candidați
pe care i-am recrutat în urmă cu câțiva ani ajungând în poziții
de leadership, conducând astăzi companii importante din agri -
business sau chiar devenind, peste timp, colaboratori și par -
te neri de business. Sunt momente care ne confirmă că re cru-
tarea înseamnă mai mult decât ocuparea unei poziții – în -
seamnă să contribui, chiar și într-o mică măsură, la parcursul
profesional al unor oameni și la dezvoltarea unor organi zații.

Piața muncii din România a trecut prin schimbări
majore în ultimul deceniu. Care a fost cea mai difi -
cilă perioadă și ce strategii v-au ajutat să rămâneți
reziliente în agribusiness?

RL: Cea mai dificilă perioadă a fost suprapunerea crizelor
din ultimii ani – pandemia, combinată cu seceta severă, care
a lovit direct în partenerii noștri din agricultură. Într-un sector
atât de dependent de climă și predictibilitate, instabilitatea a
testat la maximum rezistența pieței.

Strategia noastră de reziliență în agribusiness a fost spe-
cializarea profundă. Nu am rămas doar furnizori de HR, ci
am devenit consultanți strategici pentru clienți. Am mizat pe
tehnici avansate de headhunting prin networking direct și
pe capacitatea de a găsi rapid specialiști nișați pe diverse
seg mente de activitate.

Deficitul de personal calificat în agricultură și pro -
ducție este o realitate acută. Cum reușiți să găsiți
și să convingeți specialiștii valoroși să accepte noi
oportunități, într-o perioadă în care candidații sunt
tot mai reticenți la schimbare?

AD: În ultimii ani, candidații au devenit mult mai atenți
atunci când iau în calcul o schimbare profesională. Astăzi,
decizia nu mai este influențată doar de pachetul salarial, ci
și de stabilitatea companiei, cultura organizațională, mediul
de lucru și oportunitățile reale de dezvoltare.

După 10 ani de activitate, mulți dintre specialiștii pe care îi
contactăm ne cunosc deja sau ajung la noi prin recoman dări,
iar acest lucru face diferența. În recrutare, nu cred că este
vorba despre a convinge un candidat să facă o schimbare,
ci despre a-i prezenta oportunitatea potrivită atunci când este
pregătit să facă acest pas.

Alira Recruitment — Un deceniu 
de excelen\` în HR ]i Agribusiness
Aniversarea a 10 ani de activitate Alira Recruitment reprezint` un moment

de bilan\ simbolic al excelen\ei în servicii recrutare ]i Headhunting în agri -
business.
Am stat de vorb` cu Alina Dobra ]i Ramona L`p`d`tescu, fondatoarele

AliRa Recruitment, despre parcursul unei companii care a devenit un punct
de referin\` în recrutarea specializat` pe industria agribusiness în România.
Într-un dialog deschis, am analizat bilan\ul celor zece ani, provoc`rile unei
pie\e în continu` schimbare ]i viziunea lor pentru viitorul resurselor umane.
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Legat de provocări, care au fost compromisurile
pe care AliRa Recruitment a refuzat categoric să le
facă în relația cu clienții sau candidații? 

RL: De-a lungul celor 10 ani, au fost numeroase situații
de business în care a trebuit să ne adaptăm la reguli noi de
joc, însă am învățat rapid că adaptabilitatea nu înseamnă re -
nunțarea la principii. Singurul lucru pe care am refuzat cate-
goric să îl negociem a fost integritatea noastră. Am spus nu
proiectelor în care valorile clienților nu rezonau cu respectul
față de oameni și am refuzat să promovăm candidați care nu
își asumau cu onestitate parcursul profesional. Pentru noi,
fiecare interviu și fiecare parteneriat s-au bazat pe un dialog
deschis și transparent, fiindcă doar așa poți construi relații
durabile în headhunting. Chiar și în cele mai tensionate mo-
mente de negociere, am ales întotdeauna calea unei diplo -
mații ferme: am protejat interesele ambelor părți fără a as -
cun de adevărul sub preș. Această asumare totală a rolului
de mediator corect ne-a costat, poate, unele contracte rapide
pe termen scurt, dar ne-a adus cel mai prețios câștig la acest
bilanț de 10 ani: reputația unui partener pe care te poți baza
oricând la drum lung.

Cum vedeți echilibrul dintre inteligența artificială
și componenta umană în cadrul companiei în urmă -
torii ani?

AD: Cred că inteligența artificială va avea un rol tot mai
im portant în recrutare și va deveni un instrument valoros,
care ne va ajuta să lucrăm mai eficient și să simplificăm multe
dintre procese.

În același timp, cred că recrutarea va rămâne, înainte de
toate, despre oameni. Tehnologia poate analiza informații,
însă nu poate înlocui experiența, intuiția și capacitatea de a
înțelege motivația unui candidat sau compatibilitatea lui cu
valorile unei companii.

În contextul actual, pe lângă recrutarea clasică
aveți în vedere și servicii strategice de  consultanță
HR și outplacement? 

RL: Pentru că am depășit de mult etapa în care ne pri veam
doar ca pe o agenție care ocupă niște poziții libere într-o or -
ga nigramă, consultanța strategică în HR a devenit o exten -
sie firească a muncii noastre. Ne așezăm la masă cu antre -
prenorii și managerii nu doar ca recrutori, ci ca parteneri de
drum care îi ajută să își construiască echipe solide, să își ca -
libreze culturile organizaționale și să își păstreze talentele.

În cei 10 ani de activitate, am fost martorele multor desti -
ne profesionale și am înțeles că business-urile nu au nevoie
doar de oameni, ci de strategii adaptate la realitate.

Iar când vine vorba de outplacement, abordarea noastră
este una extrem de personală și empatică. Știm cât de du re -
ros poate fi momentul unei restructurări sau al unei despărțiri
profesionale, atât pentru companie, cât mai ales pentru an-
gajat. Nu vedem outplacement-ul ca pe un simplu serviciu
dintr-un catalog, ci ca pe o datorie morală de a ghida oamenii
aflați în tranziție. 

Care este viziunea AliRa Recruitment pentru ur mă -
torii 10 ani și ce mesaj aveți pentru partenerii și can -
didații care v-au fost alături în acest prim deceniu?

AD: În următorii 10 ani vrem să continuăm să construim
pe ceea ce am realizat până acum și să consolidăm AliRa
Recruitment ca partener de încredere și nume de referință

în recrutarea pentru agribusiness. Privim cu responsabilitate
această etapă de dezvoltare și ne propunem să investim în
continuare în relațiile pe care le-am construit, în calitatea ser-
viciilor noastre și în capacitatea de a răspunde permanent
nevoilor unei piețe în continuă schimbare.

Ne dorim să rămânem același partener de încredere pen-
tru companiile cu care colaborăm și să dezvoltăm relații ba -
zate pe profesionalism, responsabilitate și respect, atât cu cli -
enții, cât și cu candidații. Acestea sunt valorile care ne-au
ghidat încă din prima zi și care vor defini AliRa Recruitment
și în viitor.

Le mulțumim tuturor clienților, candidaților, partenerilor și
co laboratorilor care au avut încredere în noi de-a lungul aces -
tor 10 ani. Fiecare proiect, fiecare colaborare și fiecare reco -
mandare au contribuit la parcursul nostru și ne-au motivat să
evoluăm. Încrederea lor rămâne cea mai valoroasă realizare
a noastră.

Pentru mine, AliRa Recruitment a însemnat și continuă
să însemne mult mai mult decât un business. Este un proiect
în care m-am implicat cu tot sufletul și care a devenit o parte
importantă din viața mea. În acești 10 ani am avut privilegiul
să cunosc oameni care m-au inspirat și de la care am avut
de învățat. 

Îmi doresc ca și peste alți 10 ani să privim în urmă cu
aceeași recunoștință și să ne bucurăm de aceeași încredere
din partea oamenilor alături de care continuăm să scriem
povestea AliRa Recruitment.
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În județul Argeș, un experiment agricol s-a transformat
treptat într-o afacere structurată și în continuă dezvoltare,
axată pe cultivarea sparanghelului. Această cultură cu valoa -
re ridicată este relativ nouă în agricultura românească, însă
demonstrează un potențial comercial tot mai mare. Ceea ce
a început ca un test pentru a vedea dacă planta se poate
adapta condițiilor locale a evoluat într-o fermă care produce
sparanghel proaspăt și furnizează material săditor certificat
altor cultivatori, contribuind astfel la dezvoltarea treptată a
acestui sector.

În spatele acestui succes este Ionela Georgiana Vișan,
fermieră și antreprenoare dedicată, care transformă agricul-
tura locală din județul Argeș prin înființarea “Sparanghel de
Poveste”, prima fermă certificată de sparanghel din regiune.
Originară din Pitești, Ionela a locuit și a lucrat în Germania
timp de aproape 10 ani, în departamentul de control al cali -
tă ții din industria auto. În 2023, s-a întors în România împreu -
nă cu partenerul său pentru a-și urma visul de a dezvolta o
afacere agricolă în comuna Căteasca.

“Ideea cultivării sparanghelului a apărut în 2021, ca un
ex periment realizat cu multă curiozitate și dorința de a înțe -
le ge această plantă”, își amintește Ionela. Astăzi, “Sparan -
ghel de Poveste” reprezintă un model de inovație și re zi li-
ență în agribusiness. Plantația s-a extins constant, ajungând
în 2026 la aproximativ 8.000 de metri pătrați. Răspunsul po -
zitiv al pieței a determinat plantarea a peste 10.000 de noi
se mințe în acest an, pentru a susține extinderea cu încă
5.000 de metri pătrați în 2027.

Un moment important în dezvoltarea afacerii a fost par-
ticiparea la programul educațional TalentA, care include și
granturi, inițiat de compania internațională de știință și teh -
nologie agricolă Corteva Agriscience. Programul a oferit
finanțare esențială și mentorat, accelerând semnificativ im-

plementarea proiectului Ionelei. După obținerea locului al
doilea în 2025, grantul i-a permis să înființeze o pepinieră
do tată cu sistem de irigație prin picurare și să planteze apro -
xi mativ 4.000 de semințe, care până în 2026 s-au dezvoltat
în rădăcini de un an. “Grantul TalentA a avut un rol esențial
în transformarea unei idei într-un proiect concret și sustena -
bil. Dincolo de sprijinul financiar, programul m-a ajutat să îmi
structurez planul de afaceri, să identific punctele forte și vul -
nerabilitățile și să construiesc o strategie realistă pe termen
lung”, explică Ionela.

Privind spre viitor, Ionela își propune să dezvolte un cen-
tru de referință pentru cultivarea sparanghelului în România,
oferind rădăcini certificate și consultanță tehnică de speciali -
tate. De asemenea, își dorește să creeze o comunitate locală
de producători și să promoveze sparanghelul ca alternativă
profitabilă și sustenabilă pentru fermele românești.

Impactul proiectului depășește limitele propriei ferme, prin
facilitarea accesului altor cultivatori la material săditor de ca -
li tate și prin transferul de cunoștințe și expertiză. În calitate
de membră a Asociației Naționale a Femeilor din Agricultură
(ANFA), Ionela încurajează activ tot mai multe femei să intre
în acest sector: “Un obiectiv important este să încurajăm cât
mai multe femei să își dezvolte propriile afaceri agricole și
să aibă încredere în capacitatea lor de a conduce proiecte
pro fitabile și inovatoare.”

Parcursul Ionelei reflectă rolul tot mai important al femei -
lor în modelarea viitorului agriculturii locale. Pe măsură ce
tot mai multe femei preiau roluri de conducere în acest dome-
niu, spiritul lor antreprenorial, capacitatea de inovare și dis -
ponibilitatea de a împărtăși cunoștințe contribuie la dezvol -
tarea unor sisteme agricole mai reziliente, la consolidarea
co munităților rurale și la asigurarea securității alimentare pe
termen lung.

Cum a transformat o antreprenoare 
din România cultivarea sparanghelului
într-o afacere de succes
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Într-o perioadă în care afacerile agri-
cole caută tot mai multe soluții pentru a
rămâne competitive și reziliente, o tâ -
nă ră antreprenoare din jud. Olt, Cristina
Maria Păunel, a ales să se concen tre -
ze pe diversificare și inovație. Inginer
agronom și administrator al Fermei Cris -
tinei din Pleșoiu, aceasta dezvoltă un
model de afacere bazat pe culturi cu va-
 loare adăugată, investiții în infra struc -
tură și adaptare continuă la cerințele
pieței.

Ferma produce tomate, ridichi, var -
ză și struguri de masă cultivați în spații
protejate. Anul acesta, și-a diversificat
și mai mult portofoliul prin plantarea a
1.500 de plante de pepene galben din
soiurile Galia și Cantaloup. Următoarea
etapă de dezvoltare vizează extinderea
către cultivarea sustenabilă a tomatelor,
o direcție pe care Cristina o consideră
strategică pentru viitorul afacerii. În ace -
lași timp, pregătește depunerea unui
proiect pentru finanțare prin programul
DR-12, un mecanism destinat sprijinirii
investițiilor realizate de tinerii fermieri

pentru dezvoltarea și consolidarea ex -
ploatațiilor agricole. Prin acest proiect,
Cristina intenționează să construiască
un spațiu de depozitare sau să insta -
leze un container de depozitare care să
contribuie la eficientizarea manipulării
și comercializării produselor.

Un moment important în dezvoltarea
fermei a venit odată cu participarea
Cristinei la TalentA 2025, programul
educațional cu finanțare neram bursa -
bilă inițiat de compania internațională
de știință și tehnologie agricolă Corteva
Agriscience. Proiectul câștigător pre -
zentat de Cristina este axat pe cultiva -
rea castraveților snack pe o suprafață
de 1.000 de metri pătrați de spații pro-
tejate, completată de un concept inova-
tor de ambalare la 300 de grame, con -
ceput pentru consum direct.

După obținerea premiului, Cristina a
implementat anul trecut un proiect pilot,
cultivând un număr limitat de plante pen-
tru a evalua atât performanța culturii,
cât și interesul consumatorilor. Rezulta -

tele inițiale au fost promițătoare, iar pla-
nurile pentru extinderea producției la
sca ră comercială în anul următor sunt
deja în curs de dezvoltare: “Premiul, dar
mai ales experiența TalentA, m-au aju-
tat să privesc agricultura dintr-o pers -
pectivă complet nouă. Programul a con -
tribuit nu doar la dezvoltarea proiectului
meu, ci și la creșterea mea personală
și profesională ca femeie antreprenor în
agricultură. Am câștigat mai multă în-
credere, cunoștințe valoroase și o viziu -
ne mult mai clară asupra direcției în care
îmi doresc să dezvolt afacerea”, afirmă
Cristina Păunel.

Referindu-se la rolul femeilor în agri-
cultura românească, tânara spune: “Fe -
meile din agricultură cultivă nu doar pă -
mântul, ci și viitorul. Tot mai multe femei
demonstrează că pot conduce ferme
performante, pot accesa fonduri euro -
pe ne, implementa tehnologii noi și con-
tribui activ la dezvoltarea comunităților
rurale.”

Prin diversificarea culturilor, inves ti -
țiile planificate și accentul puternic pus
pe sustenabilitate și inovație, Cristina
Păunel demonstrează cum o fermă de
familie poate evolua într-o afacere agri -
colă rezilientă, bine poziționată pentru
a răspunde provocărilor și oportuni tă -
ților care modelează viitorul agriculturii
românești.

C`l`toria unei tinere antreprenoare
c`tre succes în agricultura 
cu valoare ad`ugat`
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Compania Corteva a dat startul se-
riei de evenimente Corteva Harvest Day,
dedicate performanţei demonstrate la
recoltare. Într-un an în care celebrează
100 de ani de inovație, Pioneer invită
specialiștii și fermierii din agricultură să
descopere împreună rezultatele direct
în câmp!

În data de 30 iunie 2026, la ferma
Băcanu Cosmin & Andreea Company,
din Furculești, județul Teleorman, 200
de participați au urmărit re col tarea hib-
rizilor de rapiţă Pioneer PT314 și PT315
şi au analizat performanțele de pro duc -
ţie, alături de tehnologia aplicată pe par -
cursul sezonului, de la soluțiile pentru
protecția plantelor până la produsele
din gama Corteva Biologicals.

Deschiderea evenimentului i-a re ve -
nit directorului național de vânzări,
Cosmin Ciobotaru, care a ținut să re-
marce că, în ultimii ani, s-a inversat ra-
portul dintre cereale și oleaginoase din
asolament

“Alături de fermieri, în câmp, aşa a
dorit Corteva Agriscience să celebreze
100 de ani de inovație și performanță
Pioneer, iar una dintre platformele de -
monstrative dedicate rapiţei este în fer -
ma lui Cosmin Băcanu. În România, în
ultimii 3 ani, raportul dintre cereale şi
oleaginoase s-a inversat. Conform da -
te lor statistice, în urmă cu 10 ani, în Ro -
mânia se cultivau peste 2,5 milioane de
hectare de porumb şi circa 2 milioane

de hectare cu grâu şi alte 1,6 milioane
de hectare culturile oleaginoase, din care
aproximativ 1,2 milioane de hectare de
floarea soarelui şi alte 600-700 de mii
de hectare de rapiță. La acest moment,
statisticile arată că au fost cultivate mi -
nim 1,1 milioane hectare cu floarea soa -
relui și circa 1,1 milioane de hectare cu
rapiță, în timp ce culturile de cereale pă -
ioasele au ajuns la un record absolut de
peste 3 milioane de hectare. În aceste
condiţii, rotația culturilor este aproape
inexistentă, practic avem o rotaţie scur -
tă: grâu-oleaginoase şi iar grâu-oleagi-
noase”, a spus Cosmin Ciobotaru.

În continuare, Andrei Ciocoiu, Ca -
tegory Marketing Manager Seeds RO
& MD a trecut în revistă tehnologia  apli -
cată în ferma Băcanu, precum și porto-

foliul de hibrizi de rapiță cu focus pe cei
doi care urmau să se recolteze. Printre
vedete s-au regăsit: noul PT329 din gru -
pa YieldMAX, din aceeași grupă PT314
și PT 315, PT303 din grupa Protector
Sclerotinia, PT279 IMI – Imazamox și
PT312 grupa YieldMAX

“Portofoliul de rapiță Pioneer, dez -
vol tat de compania Corteva Agriscience,
pune accent pe o genetică avansată
adaptată schimbărilor climatice, oferind
hibrizi cu stabilitate excepțională, to le -
ranță ridicată la boli și potențial masiv
de producție. În centrul acestei game
se află trei hibrizi de top care au de -
mon strat performanțe remarcabile în fer -
mele din România. Printre hibrizii prin-
cipali din portofoliul despre care vreau
să vorbesc se remarcă:

PT315, cel mai bine vândut hibrid din
portofoliu și vedeta actuală a culturilor
de rapiță se remarcă printr-o adaptabili -
tate extraordinară în orice areal de cul -
tură și o rezistență deosebită la scutu -
rare și boli. În testele practice din ferme,
a depășit constant pragul de 5,5 tone la
hectar. 

PT314 este un hibrid semitimpuriu
caracterizat printr-o stabilitate excelentă
și un conținut ridicat de ulei. Este ex-
trem de flexibil, fiind pretabil pentru se -
mănatul întârziat, demonstrând o masă
mare de silicve fertile datorită ramificării
puternice. De asemenea, are toleranță
nativă la virusul galben al ridichii –TuYV.

Corteva Harvest Day — 
Performan\` dovedit` la recoltare,
în ferma lui Cosmin B`canu!
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La rândul lui, PT303 din grupa Scle-
rotinia Protector este un hibrid revolu -
țio nar recunoscut pentru faptul că oferă
cel mai ridicat nivel de toleranță la Scle-
rotinia din Europa. Combină această
protecție sanitară unică cu o toleranță
foarte bună la prăbușire, hibridul fiind
recomandat inclusiv pentru fermele cu
rotații scurte ale culturilor.

Noul PT329 este un semitimpuriu cu
productivitate ridicată și stabilitate ex -
ce lentă în diferite condiții de cultură. Pre -
zintă rezistență foarte bună la scutura -
re, pentru pierderi minime la recoltare,
toleranță ridicată la Phoma și la princi -
pa lele boli, comportament foarte bun în
condiții de secetă și arșiță în perioada
umplerii boabelor și o dezvoltare rapidă
în toamnă, cu rezistență excelentă la ier -
nare și pornire viguroasă în vegetație
pri măvara. Producție, stabilitate, rezis -
tență excelente și conținut ridicat de ulei.

Semințele de rapiță Pioneer sunt li -
vrate cu tratamente premium aplicate
direct pe sămânță, menite să securi ze -
ze cultura încă din primele faze de ve -
ge tație: LumiGen / Lumiposa – tra ta-
ment insecticid de top care protejează
eficient tinerele plante împotriva dăună -
torilor timpurii de toamnă”, a menționat
Andrei Ciocoiu.

Rapița este una dintre cele mai teh ni -
ce și sensibile culturi agricole, con frun -
tându-se cu provocări majore pri vind bu -
ruienile, dăunătorii și bolile pe tot par-
cursul vegetației. Corteva Agriscience
oferă portofolii complete de la hibrizi mar -
ca Pioneer până la produ se de protecție
a culturilor, adaptate con dițiilor din Ro -
mâ nia.

Dan Spătaru, Category Marketing
Manager Erbicide pentru România și
Republica Moldova în cadrul Corteva
Agriscience, le-a vorbit participanților

despre soluțiile de protecție oferite pen-
tru cultura de rapiță.

“Pe lângă hibrizii performeri, avem
în portofoliul de Crop Protection și cele
mai moderne soluții de protecția plan te -
lor, inovații ce vin în sprijinul fermierilor.
De aceea acest gen de întâlniri sunt o
oportunitate pentru fermierii participanți
să vadă pe viu tehnologiile și produsele
viitorului.  

De asemenea, Corteva Agriscience
oferă soluții extrem de eficiente și pe
partea de Crop Protection. De exemplu,

soluția pentru tratamentul semințelor,
Lumiposa, este unicul insecticid care
controlează și protejează planta de ra -
pi ță în primele faze de vegetație, împo -
triva unei game largi de dăunători.

Protecţia timpurie a fost realizată cu
aplicarea în toamnă a erbicidului poste-
mergent Belkar Super 0,25 l/ha, la sta-
diul de şase frunze, destinat combaterii
unui spectru larg de buruieni cu frunză
lată din culturile de rapiță de toamnă.
Pentru că buruienile concurează și con -
su mă resursele destinate culturii încă

de la răsărire, recomandarea noastră,
și insistăm pe acest lucru, este comba -
terea timpurie pentru a da o şansă în
plus rapiţei să beneficieze de resursele
de apă şi nutriţionale. 

Un start bun al culturii de rapiţă ime-
diat după răsărire este puternic influ en -
ţat de nivelul de fertilizare, iar în ultimii
ani s-a observat o mai slabă atenţie acor -
dată fertilizării de bază, din toamnă. În
aceste condiţii, aplicarea biostimulato -
ru lui Utrisha N poate asigura plantelor
o sursă continuă de azot care să sus ţi -
nă cultura până la intrarea în iarnă. Bio -
stimulatorul Utrisha N utilizează bacte -
ria Methylobacterium symbioticum pen-
tru a fixa azotul direct din atmosferă şi
a fost special conceput pentru a optimi -
za nutriţia cu azot a culturilor. 

Rapița este o mare consumatoare de
bor, iar Keylate B ajută cultura în fazele
critice. Aplicat în toamnă, contribuie la
creşterea rezistenței la iernare prin sin -
te tizare de glucide, iar în primăvară, pen -
tru rezistența la elongație, pentru a oferi
flexibiltate plantelor aflate în creștere
rapidă și pentru a preveni apariţia cră -
pă turilor longitudinale. În plus, borul aju -
tă în procesul de înflorire şi fecundare.

În primăvară, combaterea buruieni -
lor se poate face cu erbicidul Korve tto,
iar fungicidul Capartis ajută la comba -
terea celor mai importante boli întâlnite
în cultura de rapiță. O importanţă deo se -
 bită trebuie acordată monitorizării apa -
ri ţiei dăunătorilor, aşa cum sunt afidele,
în toamnă, iar mai apoi gărgăriţa tulpi -
nilor, unul dintre cei mai păgubitori dău -
nă tori în cultura de rapiță, dar şi comb a-
terea gândacului lucios, pentru care s-a
aplicat Inazuma în doză de 0,2 kg/ha,
un insecticid cu activitate complexă, sis -
temică și de contact, cu efect de lungă
durată”, a punctat specialistul. 
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La rândul său, specialistul Corteva
Agroscience, Marius Luca a prezentat
o parte dintre produsele biologice pen-
tru cultura de rapiță care ajută la dez -
vol tarea sistemului radicular, creșterea
rezistenței la stres și îmbunătățirea pro -
ducției. Reprezentantul a mai detaliat și
programul tehnologic de protecție pen -
tru cereale păiose, cultură pe care o va
înființa fermierul, ulterior, după rapiță.

“Tehnologiile biologice Corteva pen-
tru cultura de rapiță din portofoliul co -
mercial includ biostimulatori avansați și
fertilizanți speciali concepuți să optimi -
zeze nutriția, în special fixarea azotului,
și să crească toleranța plantelor la stre-
sul climatic. Printre aceste soluții amin -
tesc: Kinsidro™ Nutri, un fertilizant fo -
liar destinat îmbunătățirii stării nutrițio -
nale a plantelor, Utrisha™ N, un stimu -
la tor biologic bazat pe bacterii endofite
care fixează azotul atmosferic și îl pun
la dispoziția culturii în mod natural, sus -
ținând fotosinteza și etapele critice de
vegetație, BioForge®, un biostimulator
care reduce efectele negative ale stre-
sului abiotic produs de secetă sau tem-
peraturi extreme, Harbest®, o soluție
biologică și fertilizant foliar lichid pentru
sprijinirea proceselor de dezvoltare, dar
și Keylate® B, un îngrășământ cu bor,
esențial la rapiță pentru înflorire și ieși -
rea din iarnă”, a menționat reprezentan-
tul Corteva în prezentarea sa. 

După prezentările agrotehnice din
cort, momentul de maxim interes l-a re -
prezentat recoltarea live. Fermierii au
văzut în condiții reale potențialul gene -
ticii Pioneer. Rezultatele obținute la re -
col tare confirmând încă o dată perfor -
manța hibrizilor de rapiță PT315, cu o
producție de 5790 kg/ha și PT314 cu
5390 kg/ha.

Aceste producții demonstrează va -
loarea unei genetici performante, sus -
ținută de tehnologia completă Corteva
Agriscience, de la protecția culturii până
la soluțiile biologice integrate în teh no -
logie.

Redactorul Business Press Agricol a
stat de vorbă cu fermierul gazdă, dar și
cu specialiștii companiilor implicate în
desfășurarea recoltării.

PT315 – Cel mai vândut
hibrid de rapiţă

“PT315, şi nu este o întâmplare, este
cel mai vândut hibrid în România în ulti -
mii trei ani consecutiv. Hibridul a dat re -
zultate de producţie constante şi este
recunoscut pentru rezistență la scutura -
re, toleranță la principalele boli ale cul-
turii și mai ales pentru că este un hibrid
foarte bine adaptabil. În plus, PT315 mai
are un atu și anume faptul că, el con su -
mă azotul cu o eficiență mult mai bună
decât alți hibrizi din aceeași gamă, drept
pentru care poate fi semănat oriunde în
România. Personal, recomand hibridul

PT315 tuturor fermierilor din România,
la pachet cu insecticidul sistemic pentru
tratament sămânță Lumiposa, singurul
insecticid din piață capabil să protejeze
rapiţa, până în stadiul de 4-6 frunze, de
orice dăunător specific acestei culturi.

La rândul lui, PT314 aduce un echili-
bru valoros între productivitate, adap -
tabilitate și siguranță în câmp. Rezis -
tența excelentă la scuturare, eficiența
superioară în valorificarea azotului și to -
leranța ridicată la principalele boli trans -
formă PT314 într-un hibrid cu potențial
ridicat pentru cultura de rapiță!”, a con-
chis Andrei Ciocoiu.

Cosmin Băcanu, gazda evenimen-
tului și fermierul care administrează cir -
c a 1100 de hectare a luat decizia de a
scoate complet culturile prășitoare – po -
rumbul și floarea-soarelui din rotație. 

“În sudul ţării, variabilitatea cli matică
şi volatilitatea pieţei s-au accentuat în
ultimii ani, iar campania de se mă nat din
primăvară nu mai reprezintă un moment
de diversificare, ci unul de prudenția li -
tate.

Da, întrebarea dumneavoastră este
legitimă, că în mod tradiţional, campa-
nia de primăvară însemna porumb, floa -
rea-soarelui şi alte culturi prăşitoare,
însă, în ferma mea, aceste culturi nu
mai fac parte din planul de producţie de
peste trei ani. Această decizie este fer -
mă şi asu mată, și da, culturile de primă -
vară au fost scoase complet din rotaţie.

V-am invitat să veniți aici să pre zen -
tăm proba cântarului, pentru că în fer -
mă rezultatele se măsoară cel mai bine
prin producție. Chiar dacă, din cauza pre -
cipitațiilor, am întârziat recoltatul cu o
săptămână, așa cum puteți observa ra -
pița nu se scutură, iar cultura arată ex-
celent, estimăm peste 5500 kg/hectar. 
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Pentru o cultură de rapiță bine pre -
gătită încă din toamnă, PT315 oferă dez -
vol tare rapidă, rezistență bună la ier na -
re și stabilitate productivă ridicată. Prin
toleranța foarte bună la Phoma și Scle-
rotinia și conținutul ridicat de ulei, hibri -
dul susține performanța chiar și în con -
diții dificile.

Recoltarea celor doi hibrizi, PT314
și PT315, se realizează cu Regina gal -
benă, combina New Holland CR 11 de
la AgroConcept, o investiție de aproxi-
mativ 1 milion de euro. Este o soluție
ideală, în special pentru fermele de mari
dimensiuni, de peste 5.000 de hectare!
Vă invităm să pariem pe cel mai bun hi-
brid, Pioneer!”, a spus Cosmin Băcanu.

Reprezentanții AgroConcept i-au vor -
bit redactorului nostru despre perfor -
man țele combinei New Holland CR11.

“Anii agricoli sunt din ce în ce mai sur -
prinzători pentru toată lumea, cu foarte
multe provocări, iar acest lucru schimbă
strategia fermierilor în privința culturilor.
Noi suntem aproape de producătorii agri -
coli şi luăm pulsul activităţii lor şi pot să

vă spun că feedback-ul este unul foarte
bun, pentru că oamenii au încredere în
AgroConcept și în toate produsele New
Holland.

Combina New Holland CR11 este dis -
tribuită în România de AgroConcept și
este cea mai puternică și productivă com -
bină din lume, proiectată special pentru
a reduce costurile pe tona de cereale re -
coltate și a reduce pierderile la aproape
0%. Dincolo de aceste aspecte tehnice
veți avea oportunitatea de a vă convin -
ge live, în ferma Băcanu, că CR11 va
atinge standarde extrem de exigente,
atât în ce privește cantitatea recoltată,
calitatea boabelor obținute, cât și a tim -
pilor de lucru. CR11 nu este doar o com -

bină, este un adevărat un expert al re -
col tării”, a evidențiat Iulia Tudor, Ma -
nager de Comunicare AgroConcept.

“Combina New Holland CR11 este
la ora actuală cea mai productivă și efi -
cientă combină de recoltat din lume.
Când este echipată cu un heder perfor-
mant pentru rapiță, precum modelele
premium MacDon de până la 15,3 metri
utilizate de AgroConcept, utilajul devine
o forță de neoprit în culturile dense și
dificile. 

Modelul CR 11 are specificații teh ni -
 ce de top: motorul FPT Industrial Cursor
16 de 775 CP, buncărul cu o capacitate
de 20.000 de litri, viteza de descărcare
a buncărului în mai puțin de 100 de se-
cunde, tehnologie de treierat ce implică
două rotoare de 24 de inch – Twin Ro tor,
regândite pentru volume mari de bio -
ma să, dar și sistemul de curățare Twin
Clean, care sporește capacitatea de cu -
rățare cu 50% față de modelele anteri -
oare.

Recoltarea rapiței ridică probleme
mari din cauza firelor încâlcite și a riscu-

lui ridicat de scuturare a boabelor. Per -
for manța la recoltarea rapiței cu heder
dedicat face ca CR11 să exceleze în
această cultură prin câteva argumente
cheie: Hederul de tip draper MacDon
transportă plantele de rapiță tăiate di-
rect către alimentator cu spicele înainte,
acest lucru prevenind aglomerările de
material brut. Motorul masiv și unghiul
optimizat al rotoarelor macină tulpina fi -
broasă de rapiță fără a încetini ritmul de
lucru, pierderile fiind aproape de zero: 

Datorită automatizării constante, un
mare avantaj la rapiță este reducerea la
minimum a scuturării premature în mo-
mentul tăierii și separării. Rapița lasă în
urmă o cantitate mare de resturi vege-
tale. CR11 este dotată cu un sistem de
management al reziduurilor de înaltă
performanță, care împrăștie pleava și
paiele uniform pe întreaga lățime de lu -
cru a hederului”, a spus Radu Grigoraș,
manager de produs al AgroConcept.

Seria evenimentelor Corteva Harvest
Day va continua, cu noi demonstrații,
iar echipa Business Press Agricol va
consemna performanța demonstrată în
fiecare recoltă! Felicitări!
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Compania IPSO Agricultură, liderul pieței de utilaje
agricole din România a organizat în data de 30 iunie a.c.
un eveniment aniversar dedicat celor 30 de ani de ac-
tivitate și experiență în domeniul agriculturii, oferind fer-
mierilor soluții integrate, de tip “one-stop-shop”. Așadar,
IPSO, cel mai mare furnizor de soluții integrate pentru
agricultura din România, a marcat 30 de ani de activi-
tate printr-un eveniment aniversar dedicat fermierilor,
tu turor partenerilor săi și echipei.

Evenimentul a reunit aproximativ 300 de invitați și a
fost construit în jurul unei teme centrale: viitorul agri -
cul turii și rolul tehnologiei în dezvoltarea și profi -
ta bilitatea fermelor moderne.

În cei 30 de ani de activitate, IPSO a crescut odată
cu agricultura românească, contribuind la moderniza -
rea fermelor prin acces la tehnologie, servicii și soluții
adaptate nevoilor din teren. De la primele utilaje intro -
du se pe piață, până la integrarea soluțiilor de agri cul -
tură de precizie și a serviciilor conectate, compania și-a
consolidat poziția de partener pe termen lung pentru
fermieri.

“Acești 30 de ani sunt despre fermieri și despre par -
teneriatul construit împreună. Agricultura s-a schimbat,
tehnologia a evoluat, dar angajamentul nostru a rămas
același: să sprijinim fermierii să lucreze mai simplu, mai
eficient și mai profitabil”, a subliniat Arnaud van Strien,
CEO IPSO, în deschiderea evenimentului.

Manifestarea a inclus un moment aniversar dedicat
istoriei companiei, intervenții ale reprezentanților grupu-
lui Monnoyeur, John Deere și Kuhn, precum și o sesiu -
ne de dialog cu fermierii, axată pe provocările actuale
din agricultură: profitabilitatea fermei prin scăderea cos -
tu rilor și folosirea tehnologiilor inovative pentru crește -
rea productivității.

“Astăzi, agricultura nu mai înseamnă doar producție,
ci control, continuitate și decizii bazate pe date. Rolul
nostru este să fim alături de fermieri cu soluții integrate,
care funcționează împreună și care, prin agricultură de
precizie, service și suport conectat, îi ajută să ia decizii
mai clare, cu mai puține blocaje și mai mult control asu -
pra fermei”, a declarat Gabriel Petrișor, COO IPSO.

În prezent, IPSO operează la nivel național printr-o
re țea de 20 de puncte de lucru, cu peste 500 de an ga -
jați, dintre care 200 de specialiști de service, asigurând
intervenții rapide și suport constant în teren, fiind  pre -
gă tiți să ofere soluții complete pentru producătorii agri-
coli din România, printr-o combinație unică de utilaje,
servicii post-vânzare, soluții de finanțare și expertiză
tehnică dedicată. 

IPSO Agricultur` — 30 de ani 
al`turi de fermierii din România!
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“Un element-cheie al diferențierii IPSO este ampren -
ta puternică a serviciilor de post-vânzare. Livrarea pie -
selor de schimb în 24-48 de ore, procesele de service
bine structurate și investițiile continue în oameni și for-
mare permit reducerea timpilor de nefuncționare și creș -
terea gradului de predictibilitate în ferme”, a mai adău -
gat Gabriel Petrișor.

IPSO este un deschizător de drumuri în implemen ta -
rea agriculturii de precizie în România. Peste 5.000 de
utilaje sunt conectate în John Deere Operations Cen ter,
platforma digitală care permite monitorizarea în timp
real a performanțelor, optimizarea lucrărilor agricole și
luarea deciziilor bazate pe date. Din perspectiva fermie -
rului, sprijinul complet oferit de IPSO se concretizează
pe de o parte prin prevenirea problemelor tehnice grație
unui service conectat și inteligent și pe de altă parte
prin agricultura de precizie care ajută fermierii să lu-
creze mai eficient, cu costuri reduse și o productivitate
crescută în fermă.

“De 30 de ani IPSO este alături de fermieri atunci
când contează cel mai mult, crescând împreună cu
agricultura românească și contribuind la construirea vii -
torului acesteia. De la un mod tranzacțional am trecut
la soluții și tehnologii pentru o agricultură modernă, o
agricultură a viitorului. În viziunea mea, agricultura mo -
dernă înseamnă soluții integrate de agricultură de pre-
cizie. Anul acesta marcăm un moment important pentru
noi și suntem onorați să îl celebrăm împreună cu par -
te nerii și oamenii care au făcut parte din parcursul nos-
tru”, a punctat Directorul de Marketing Dan Gîdea, în
discuția avută cu redactorul nostru.

Pe parcursul celor 30 de ani de activitate, IPSO a
depășit granițele României și a devenit un jucător de
an vergură europeană în agribusiness, prin prezența în
Croația începând cu 2014, în Turcia din 2020 și în Ger-
mania de la începutul acestui an.

“Evenimentul aniversar IPSO reprezintă o seară de -
dicată celor 30 de ani de implicare, colaborare și încre -
dere în viitorul agriculturii. Cel mai important lucru, la
fi nalul anului agricol, atunci când se trage linia este pro -
fitul din fermă. Privind înainte, promisiunea noastră ră -
mâne aceeași. Să investim continuu în tehnologie, în
ser vicii, în oameni și în soluții care aduc valoare reală
în fermă. Să fim aproape atunci când este nevoie de
suport. Să oferim acces la inovație, service performant,
conectivitate și expertiză. Să transformăm tehnologia
în rezultate și productivitatea în profit și acest lucru pen-
tru că succesul IPSO nu se măsoară în ani, ci în reuși -
tele fermierilor care ne aleg să le fim partener”, a trans -
mis Arnaud Van Strien, CEO IPSO Agricultură, la fi-
nalul evenimentului.

La mulți ani IPSO Agricultură și mult succes echipei
de specialiști! Felicitări organizatorilor pentru un eveni-
ment aniversar de excepție!
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Bayer Crop Science România le-a
dat întâlnire fermierilor, în data de 14
iulie a.c., în localitatea Sfințești, ju dețul
Teleorman, în ferma SC Invest Rom
Prodexim SRL, administraită de Cristian
Isvoranu, pentru a demonstra perfor -
man ța hibridului de top DK Excited.  

Practic, Bayer Crop Science Româ-
nia a organizat o demonstrație de re col -
tare la rapiță a hibridului DK Excited.
Recoltarea a fost live, combina fiind co -
nectată la FieldView iar producția a fost
transmisă în timp real, prin funcția re-
mote view, pe un ecran amplasat în cort.
Fermierii au urmărit evoluția re zultatelor
pe măsură ce combina avan sa prin lan,
rezultatul fiind o dovadă di rectă a mo -
du lui în care genetica DE KALB de ra pi -
ță și agricultura digitală lucrează împre -
u nă pentru decizii bazate pe date reale.

“Seeing is believing – Crezi când vezi
cu ochii tăi! Asta face diferența și con -
tea ză într-o demonstrație live. Fermierul
crede în ceea ce vede în câmpul lui, nu
textul dintr-o broșură. La Sfințești, fer-
mierii pot urmări producția de rapiță pe
ecran în timp real, pot compara cele
două variante tehnologice pe același hi-
brid, pot vedea cum arată o hartă de
producție în timp real și pot înțelege, din
date, cum arată impactul real al factori -
lor imprevizibili, de la expunerea tere -
nu lui până la atacul faunei sălbatice”, a
transmis Jennifer Gilberg, Country Di -
vision Head Bayer, în deschiderea eve -
nimentului.

În prezent, cultura de rapiță este de
mare interes, fiind una dintre cele mai im -
portante plante din agricultura modernă,
cu un impact semnificativ asupra econo -
 miei și sustenabilității agriculturii. 

În continuare, Despina Leveanu, Di -
rector culturi Rapiță, sfeclă de zahăr
și floarea-soarelui la Bayer România,
a vorbit despre importanța acestei cul-
turi și performanțele companiei în acest
sens. 

“Bayer oferă tehnologii complete, de
la hibrizi de rapiță de înaltă performanță
– sub brandul DEKALB, până la soluții
avansate și eficiente de protecție.

Hibrizii de rapiță DEKALB sunt cre -
ați pentru a asigura o toleranță ridicată
la scuturarea silicvelor, vigoare mare în
toamnă și adaptabilitate la condițiile pe-
doclimatice din România și pentru a per -
forma la maximum în condițiile de culti-

vare din fermă. 
Ne-am propus să arătăm că perfor -

manța în cultura de rapiță nu înseamnă
doar hibrizi sau tratamente de protecție
eficiente, reprezintă combinația corectă
între genetică, protecția culturii și digi-
talizare”, a ținut să precizeze Despina
Leveanu.

Specialistul a prezentat și hibrizii de
rapiță din portofoliul Bayer, adaptați con -
dițiilor din România: 

DK Immortal este un hibrid semi-
timpuriu, stabil, cu performanță constan -
tă, care poate fi folosit în cazul solelor
în care sunt probleme cu buruienile. Po -
tențialul mare de producție, profilul sănă -
tos, dezvoltarea rapidă în toamnă și re -
zistența la scuturare îi asigură o perfor -
manță stabilă în toate mediile de pro -
duc ție din România.

DK Exbury este un hibrid semi-tim-
puriu echilibrat pretabil pentru utilizare
în condiții intensive de cultură. Hibridul
are potențial de producție ridicat și sta-
bil, conținut ridicat în ulei, rezistență la
scuturare, consum eficient al azotului,
du blă rezistență la Phoma și toleranță
la virusul galben al ridichii.

DK Excited este un hibrid semi-tim-
puriu, recunoscut pentru producții de top
și o toleranță foarte bună la boli. Este
un hibrid cu un conținut ridicat în ulei;
foarte sănătos cu dublă rezistență la
Phoma, toleranță la virusul galben al ri -
dichii, comportament foarte bun la Scle-
rotinia și Verticillium, cu rezistență la

Tehnologia Bayer a f`cut diferen\a
în stabilitatea produc\iei de rapi\`!
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scuturare și consum eficient al azotului,
care performează în toate mediile de
cultură din România.

DK Expectation este un hibrid tim-
puriu, sănătos care securizează profitul
și în anii secetoși.

DK Exsprint reprezintă cea mai
nouă inovație din portofoliu, cu flexibili-
tate foarte mare și stabilitate în toate
condițiile de cultură. Hibridul semi-tim-
puriu asigură cele mai ridicate și stabile
producții, indiferent de vreme și teh no -
logie.

DK Explose este un hibrid semi-tar-
div robust, care face față înghețurilor
târzii fiind soluția convențională pentru
semănatul devreme. Hibridul asigură
producții de top, are rezistență la scutu -
rare, consum eficient al azotului, dublă
rezistență la Phoma și toleranță la vi -
rusul galben al ridichii.

DK Exsun este un hibrid semi-tar-
div, sănătos și robust, cu dezvoltare ra -
pidă în toamnă, ideal pentru semănatul
întârziat.

DK Exquira este un hibrid nou, mult
așteptat din portofoliul Bayer care asi -
gu ră productivitate ridicată fără stres.

DK Imprint CL este un hibrid semi-
tardiv, cu habitus impresionant, robust,
care face față înghețurilor târzii.

La rândul său, Carmella Duma, Spe -
cialist în dezvoltare de piață, a vorbit
despre provocările întâlnite în cultura de
rapiță și despre soluțiile oferite fermie -
rilor.

“În câmp se pot obseva diferențele
de uniformitate, starea fitosanitară bună
și potențialul ridicat de producție. Pro -
tecția culturii este esențială pentru a va -
lorifica genetica. În cadrul acestei platfor -
me s-a mers pe un program tehnologic,
care a inclus și produsele: Folicur Solo,
Tilmor®, Propulse®, Hingios® și Decis®. 

Folicur Solo este un fungicid siste -
mic produs de Bayer, pe bază de tebu-

conazol 250 g/l, utilizat pentru comba -
terea bolilor fungice la rapiță.

Tilmor® este un fungicid sistemic cu
spectru larg, care reprezintă baza pro -
tec ției în primăvară. Produsul controlea -
ză bolile și ajută planta să fie mai vigu -
roasă și mai echilibrată.

Propulse® este fungicidul care asi -
gură protecție în perioada critică de în-
florire, având în vedere că există un risc
crescut de Sclerotinia. Produsul se apli -
că preventiv, iar efectul este de protec -
ție și de menținere a producției, chiar și
în condiții de presiune mai scăzută a
bolii. 

La rândul său, regulatorul Hingios®

este o soluție Bayer ce ajută la dezvol -
tarea unui sistem radicular puternic și la
o rezistență sporită a plantelor în timpul
iernării, pentru culturi profitabile de ra -
piță. 

Pentru că nu putem vorbi despre o
cultură reușită fără controlul dăună to -
rilor, soluția oferită de compania Bayer
este Decis®. Insecticidul rămâne o so -
luție de bază în tehnologie, mai ales în
momentele critice, pentru protejarea po -
tențialului de producție.

Digitalizarea devine un element din
ce în ce mai important în agricultură, iar

Magic Trap, reprezintă o soluție mo -
der nă pentru monitorizarea dăună to -
rilor. Practic, vorbim despre o capcană
digitală care permite fermierilor să ur -
mă rească în timp real nivelul de atac,
direct pe telefon, fără a mai fi nevoie de
verificări constante în câmp. Acest lucru
aduce două avantaje foarte importante:
detectarea timpurie a dă u nătorilor, ceea
ce permite intervenții la momentul optim
și decizii mai precise, bazate pe date
reale din câmp. 

Magic Trap completează foarte bine
tehnologia clasică, pentru că ajută fer-
mierul să știe exact când să intervină cu
produse precum Decis®, evitând atât tra -
tamentele inutile, cât și pierderile cau -
zate de intervenții întârziate”, a explicat
Carmella Duma.

Succesul unei culturi începe cu de-
cizii luate la momentul potrivit. Într-un
context în care presiunea dăunătorilor
poate evolua rapid, monitorizarea con -
stantă a câmpului devine esențială pen-
tru protejarea potențialului de produc-
ție. În acest sens, noua capcană digita -
lă Magic Trap 2 de la Bayer oferă opti -
că, conectivitate și GPS îmbunătățite
pentru o monitorizare continuă și pre ci -
să a dăunătorilor în cultura de rapiță

“MagicTrap 2 reprezintă noua gene -
rație de capcane digitale pentru monito -
rizarea dăunătorilor și aduce o serie de
îmbunătățiri importante care ajută fer-
mierii să identifice mai rapid riscurile și
să acționeze în timp util. Conectivitatea
îmbunătățită permite funcționarea fiabi -
lă chiar și în zone cu semnal dificil, da -
torită antenei optimizate și tehnologiei
inteligente de roaming.

Unul dintre principalele avantaje ale
noii versiuni este sistemul optic semnifi -
cativ îmbunătățit. MagicTrap 2 a fost pro -
iectată pentru utilizarea zilnică în câmp. 
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Construcția robustă oferă o rezistență
mai bună la condițiile din teren, iar deta -
liile practice, precum șuruburile integra -
te, contribuie la o manipulare mai sim -
plă și mai sigură. Noua generație intro-
duce și GPS integrat, o funcționalita-
te care va facilita localizarea și gestio -
narea capcanelor instalate în câmp. De
asemenea, platforma a fost gândită pen -
tru dezvoltări viitoare, fiind modulară și
pregătită pentru noi funcționalități și
scenarii de utilizare.

În cadrul campaniei de vânzări 2026
pentru semințele de rapiță, fermierii care
achiziționează minimum 100 de saci de
sămânță Dekalb pot beneficia de o cap -
cană MagicTrap 2 per fermă, împreună
cu licența software aferentă. Fermierii
care dețin deja o capcană MagicTrap și
achiziționează minimum 40 de saci de
sămânță de rapiță Dekalb vor putea be -
neficia de continuitatea utilizării prin acor-
darea licenței software. Codurile pro -
mo ționale vor fi disponibile începând cu
luna septembrie, pentru utilizare în pri -
ma etapă de dezvoltare a culturii.

Practic, MagicTrap 2 transformă mo -
nitorizarea dăunătorilor dintr-un proces
periodic într-un sistem digital de supra -
ve ghere continuă, oferind fermierilor in -
formațiile necesare pentru a reacționa
mai rapid și mai eficient”, a mai adăugat
Despina Leveanu.

În cadrul demonstrației de recoltare
au fost prezentate două variante tehno-
logice aplicate pe același hibrid – DK
Excited – pentru a arăta cum răspunde
genetica în funcție de deciziile agro-
nomice. Obiectivul evenimentului a fost
demonstrarea performanței hibridului
DK Excited și a modului în care Field
View aduce transparență în câmp la re -
coltarea culturii.

Eduard Dumitrescu, Digital Spe-
cialist Bayer, a vorbit despre rolul Field

View în timpul recoltării la rapiță.
“FieldView este platforma digitală

Bayer care conectează utilajele din fer -
mă și transformă datele de câmp în
hărți și analize utile pentru decizii agro-
nomice. Soluțiile digitale FieldView de la
Bayer ajută producătorii agricoli să ia
decizii mai bune în fermă, de la semă -
nat la recoltat, prin colectarea și analiza
inteligentă a datelor. FieldView oferă po-
 sibilitatea colectării, transmiterii și anali -

zării datelor din câmp. Toate aceste date
sunt stocate în siguranță în cloud și pot
fi accesate oricând, de pe diferite dis-
pozitive sau direct din browser. 

Pentru rapiță, unde diferențele de
pro ducție între zone ale aceleiași par -
ce le pot fi semnificative: iernare neuni -
formă, presiune de boli, expunere la bal -
tă sau intruziuni de faună sălbatică, har -
ta de producție generată de FieldView
devine un instrument agronomic de ba -
ză pentru planificarea sezonului urmă -
tor. Există posibilitatea să fie văzute zo -
nele slabe și ce decizii pot fi mai bune
pentru anul următor. 

Cu FieldView Drive 2.0, facem teh -
no logia digitală și mai accesibilă și mai
uşor de utilizat, oferind fermierilor o ima -
gine clară asupra performanței din câmp

și sprijinindu-i să valorifice întregul po -
tențial al fermelor lor. Privind spre viitor,
Bayer dezvoltă deja funcționalități supli-
mentare pentru Drive 2.0, inclusiv trans -
miterea wireless a prescripțiilor și trans -
fe rul direct al fișierelor către utilaje. Aces -
te funcții vor elimina necesitatea încăr -
că rii manuale a fișierelor prin interme -
diul stick-urilor USB și vor fi disponibile
prin actualizări software viitoare”, a evi -
dențiat Eduard Dumitrescu.

Pentru a găsi cea mai bună soluție
pentru ferma sa, Cristian Isvoranu a
testat în câmp două tehnologii diferite,
distanțe diferite între rânduri și densități
diferite de semănat pentru hibridul DK
Excited. Rezultatul a fost o comparație
practică, direct din fermă, despre cum
alegerea tehnologiei poate face dife -
rența. 

Evenimentul a constat în recoltarea
live a două loturi de rapiță, tehnologia
vizată fiind densitatea diferită la semă -
nat, respectiv 70 cm și 25 cm. Astfel,
media obținută la recoltare în lotul se -
mă nat la 70 cm a fost de 4891 kg/ha,
iar în lotul semănat la 25 cm a fost de
5480 kg/ha. Producția finală în lotul cu
distanța între rânduri 70 cm: de 4.891
kg/ha a fost mai mică din cauza unor
par cele afectate fie de băltiri, fie de ata -
cul de mistreți.

Redactorul Business Press Agricol a
stat de vorbă cu fermierul gazdă, dar și
cu reprezentanții Bayer pentru a afla
informații suplimentare legate de teh no -
logii și soluții de ultimă oră.

Fermierul Cristian Isvoranu, din ju -
dețul Teleorman, cultivă 500 hectare, cu
grâu, orz, rapiță, porumb, floarea-soa -
re lui, lucernă și mazăre. Într-o lume în
care clima devine tot mai impredictibilă,
iar resursele tot mai fragile, agricultura
nu mai poate funcționa ca înainte. În agri -
cultură, teoria fără practică nu ajunge,
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învățarea se face la firul ierbii, direct în
fermă, iar Cristian e dornic să învețe, să
cunoască și să simtă agricultura.

“Ceea ce s-a întâmplat astăzi în fer -
ma noastră reprezintă o demonstrație
onestă, înseamnă să vorbești și despre
ce nu a mers conform planului. În opinia
mea, există trei factori care pot influența
producția. Primul, care poate fi influențat
de fermier, este legat de momentul se -
mă natului, densitatea pe metru pătrat,
tehnologia de înființare – no-till, mini-
mum till sau clasic, aportul de azot, pro -
tecția împotriva bolilor și dăunătorilor,
precum și momentul recoltării.

Ult alt factor este legat de neunifor-
mitatea și expunerea terenului. Practic,
aceeași parcelă nu se comportă identic
pe toată suprafața. La noi, în Sfințești,
de exemplu, partea dinspre baltă a lu-
crat împotriva producției. Microclimatul
din arealul de cultură – cu umiditate mai
mare, temperaturi diferite, presiune de
boli crescută, exces de apă – a redus
performanța rapiței în acea zonă. Este
exact genul de diferență pe care harta
de producție FieldView o arată clar și pe
care media pe solă o ascunde.

Cel de al treilea factor nu este unul
agronomic, nu este unul tehnic și nu
este un dăunător tratabil chimic, este
exact tipul de eveniment pe care doar
datele reale din combină îl surprind, în
timp ce estimările de sezon îl ignoră.
Ata curile porcilor mistreți, care produc
pagube directe în cultură. Aceste trei
categorii, explică diferența dintre pro -
duc ția potențială a unui hibrid și pro duc -
ția reală din fermă, ceea ce prin Field
View s-a arătat concret. FieldView nu in -
ventează cifre arată exact ce s-a întâm-
plat, pe fiecare metru. 

Mulțumim Bayer pentru parteneria -
tul de lungă durată, specia liș tilor compa -
niei pentru suport, consiliere și soluțiile
tehnologice oferite”, a transmis Cristian
Isvoranu.

“Evenimentul a fost gândit ca o de -
monstrație practică, nu ca o prezentare
teoretică. Fermierii au văzut combina
intrând în lanul de rapiță, au urmărit da -
tele pe ecran și au discutat rezultatele
direct la sursă, alături de echipa Bayer.
Recoltările demonstrative de rapiță se
fac de ani buni în România. Ce a schim -
bat regula la Sfințești a fost conectarea
combinei la FieldView și transmiterea
live a datelor către un ecran amplasat
în câmp. Recoltare în fața fermierilor, nu
doar prezentarea unui rezultat final, a
arătat cum combina conectată la Field
View a oferit datele colectate în timp real

de la utilaj.
Soluţiile particularizate, adaptate fie -

că rei situaţii din fermă, sunt cheia suc-
cesului parteneriatului nostru, fie că vor -
bim de genetică sau de produse şi so -
luţii pentru protecţia plantelor şi proteja -
rea culturilor. Nu în ultimul rând, venim
cu o platformă digitală performantă care
ajută fermierii să își optimizeze activi-
tatea în fermă. 

Agricultura de precizie este un in -
stru ment prin care fermierii pot utiliza
mult mai sustenabil și mai judicios re -
sur sele și investițiile pe care le fac în
agricultură, în așa fel încât profitul să fie
unul cât mai ridicat. Totodată, Bayer
propune implementarea agriculturii de

precizie şi trecerea la era agriculturii di -
gitale utilizând platforma Climate Fild
View care se adresează tuturor fermie -
rilor.

Ce am făcut la Sfințești, astăzi, nu a
fost o demonstrație obișnuită. A fost un
manifest, un manifest pentru un mod di -
ferit de a discuta transpa rent cu fermie -
rii, cu date reale, inclusiv despre ce nu
iese bine. Cu multă încredere în hibrizii
DEKALB, dar fără să ne prefacem că to -
tul funcționează perfect în orice con di ții.
Combinația dintre genetica DEKALB și
agricultura digitală FieldView nu pro -
mite miracole. Promite încredere și pre-
dictibilitate, cu ajutorul datelor reale din
câmp pentru luarea celor mai bune deci -
zii, prescrieri şi analize de producţie”, a
evidențiat Gabor Raviczki, Head of
Customer Marketing pentru Româ-
nia, Bulgaria și Republica Moldova.

“Schimbările climatice nu mai sunt o
ipoteză, ci un context zilnic pentru fer -
mi eri. Tocmai de aceea, soluțiile trebuie
testate, demonstrate și adaptate local.
Platforme ca aceasta aduc claritate și
încredere în deciziile pentru viitor. Fer -
mi erii invitați astăzi la Sfințești au văzut
cu ochii lor cum productometrul com-

binei John Deere, care a transmis date
în timp real prin intermediul aplicației
FieldView către monitorul instalat în  cor   -
tul platformei, a afișat producții de 5-6,5
t/ha, în funcție de lucrările solului, den-
sitatea la semănat și alți factori variabili.
Nu există hibridul perfect. Există hibri -
dul adaptat fiecărei sole, ferme și teh -
nologii”, a conchis Jennifer Gilberg, în
discuția purtată cu redactorul Business
Press Agricol.

Evenimentul s-a încheiat cu premie -
rea fermierilor care au estimat cel mai
aproape valorile finale la recoltare. Fe -
li citări organizatorilor!

Geo Beldiman
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Compania Saaten Union a organizat
în data de 31 iulie a.c., la Drajna Nouă,
județul Călărași, Ziua Porților Deschise
în Câmp dedicată culturilor de floarea-
soarelui și porumb. Partenerii şi fermie -
rii profesioniști au avut oportunitatea de
a vizita loturile demonstrative și de a
descoperi cele mai noi produse din por -
tofoliul Saaten Union. Specialiștii com -
pa niei au oferit informații tehnice valo -
roase despre hibrizii și inovațiile pe care
compania le dezvoltă pentru agricultura
viitorului.

Evenimentul de tradiție a creat po -
sibilitatea de a observa în câmp perfor -
man ța geneticii Saaten Union, de a eva -
lua rezultatele acestui sezon și de a dis-
cuta direct cu specialiștii companiei des -
pre soluțiile și tehnologiile care contri bu -
ie la succesul unei agriculturi moder ne. 

Alegerea hibridului influențează sta-
bilitatea și rentabilitatea producției, iar
câmpul demonstrativ de la Drajna Nouă
oferă fermierilor posibilitatea de a ob-
serva performanța hibrizilor în condiții
reale de vegetație. Totodată, par tici pan -
ții au putut urmări și diferențele dintre
hi brizi în ceea ce privește vigoarea plan -
telor, uniformitatea culturii, ritmul de dez -
voltare, adaptarea la condițiile pedocli-
matice și comportamentul agronomic,
informații utile pentru alegerea celor mai
potrivite soluții genetice în campaniile
viitoare.

La cultura de floarea-soarelui, focu -
sul a fost pe hibrizii sulfo – Davero SU,
Neta SU și noul Stinger SU, dar și pe
cei Clearfield și Clerafield Plus, respec-
tiv, Integral CL, Celestis HO CLP și Val -
pa raiso CLP, ca noutate.

Davero SU este un hibrid simplu, li -
noleic, semi-timpuriu, cu potențial ridi-
cat de producție în cadrul tehnologiei cu
erbicide pe bază de tribenuron-metil.
Prezintă o foarte bună rezistenţă la că -
dere şi frângere a tulpinilor plantei, dar

și o toleranță excelentă la bolile culturii.
Asigurând o productivitate ridicată, acest
hibrid spune DA inovaţiei, fiind un can -
di dat ideal pentru fermele performante.

Neta SU este un hibrid semitardiv
din tehnologia Sulfo, remarcat prin sta-
bilitate, toleranță la stres și comporta-
ment constant în condiții diferite de cul -
tură. Hibridul dezvoltă plante viguroase
cu, poziția calatidiului înclinată, prezen-
tând toleranță ridicată la stres climatic,
rezistență bună la principalele boli ale
florii-soarelui, dar și adaptabilitate ex ce -
lentă în toate zonele agricole din țară.

Stinger SU este un hibrid semitardiv
de floarea-soarelui, creat pentru fermie -
rii care urmăresc producții stabile și si -
gure în tehnologia sulfo, cu un compor -
tament foarte bun în condiții de stres cli-
matic. Hibridul prezintă toleranță ridica -
tă la stres, în special în condițiile dificile
din primăvară, rezistență foarte bună la
principalele boli ale culturii și stabi litate
ridicată a producțiilor în toate zonele de
cultură a florii-soarelui din țara noastră.
Stinger SU se remarcă prin constanță,

adaptabilitate foarte bună și siguranță
în exploatare, fiind un hibrid pe care te
poți baza în fermele orientate către teh -
nologia sulfo, indiferent de con di țiile din
anul agricol. Reprezintă o ale gere foar -
te bună pentru fermierii care urmăresc
productivitate, uniformitate și stabilitate,
în toate zonele de cultură.

Integral CL este un hibrid de floa -
rea-soarelui, tehnologia Clearfield, care
prezintă rezistență mare la cădere și
frângere, cu pretabilitate foarte mare în
condiții grele de cultură.

Celestis HO CLP este un hibrid se -
mitimpuriu, High Oleic, bogat în acid ole-
 ic și creat de Saaten Union pentru teh -
no logia de erbicidare Clearfield Plus. Hi -
bridul asigură peste 85% acid oleic, fiind
destinat segmentului alimentar și indus-
trial specializat. Este creat pentru teh -
no logia Clearfield Plus, ceea ce permite
controlul eficient al buruienilor, prezen-
tând și toleranță împotriva parazitului
Orobanche spp. rasele A-F. Hibridul asi -
gură producții sigure și constante chiar
și în condiții de stres climatic.

Ziua Por\ilor Deschise Saaten Union 

Schimburi de experien\`, 
idei ]i discu\ii despre viitorul 
performan\ei în agricultur`!
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Valparaiso CLP este un hibrid se -
mitardiv din tehnologia Clearfield Plus,
apreciat pentru toleranța foarte bună la
mană, adaptabilitatea în toate zonele
de cultură și capacitatea ridicată de pro -
ducție. Hibridul oferă siguranță în fermă
printr-un profil sanitar foarte bun, adap -
ta bilitate în condiții dificile și un potențial
ridicat de producție. Este un hibrid nou,
deja remarcat în câmp pentru stabilita -
tea lui. Reprezintă o alegere foarte bună
pentru fermele care folosesc tehnologia
Clearfield Plus și caută un hibrid puter-
nic, sigur și productiv.

La cultura de porumb, accentul a fost
pus pe hibrizii Spartan din grupa FAO
320, Badiane – FAO 360 și Replik – FAO
380.

Spartan este un hibrid timpuriu, FAO
320, foarte bine adaptat la condițiile pe-
doclimatice din România, cu toleranță
ridicată la secetă, arșiță, la temperatu -
rile scăzute în primăvară, la agentul pa -
togen Ustilago maydis precum și la prin -
cipalele boli. Este un hibrid foarte sigur
în anii dificili, cu un comportament ex -
ce lent în condiții de stres, fiind o ale ge -
re foarte bună pentru fermele care ur -
măresc o recoltă timpurie, siguranță în
zonele secetoase și productivitate sta -
bilă.

Hibridul de porumb Badiane, din gru -
pa de maturitate FAO 360, este special
creat pentru a face față condițiilor ex-
treme de secetă și arsiță din România.
Una dintre caracteristicile cheie ale hi-
bridului Badiane este aparatul său foliar
bine dezvoltat, ceea ce îl face să fie ca-
pabil să reziste la condiții climatice dure
și să producă recoltele cele mai bune. 

Replik este un hibrid dentat, FAO
380, foarte bine adaptat la temperatu -
rile scăzute din primăvară, cu toleranță

mare la secetă, arșiță și la principalele
boli ale porumbului. Hibridul caracteri-
zat printr-un start viguros în vegetație
face parte din cea mai nouă generație
de hibrizi. 

Redactorul Business Press Agricol
prezent la eveniment a stat de vorbă cu
staff-ul companiei despre obiective, teh -
nologii și genetică de top adaptată la
con dițiile pedoclimatice din țara noas -
tră.

“În România, compania noastră spri -
jină fermierii cu o gamă largă de hibrizi
și soiuri de înaltă performanță, bine adap -
tate condițiilor climatice și care oferă re -
zultate remarcabile în ferme. De fapt,
portofoliul nostru oferă fermierului opți -
uni pentru întreaga rotație a culturilor.
Pentru fiecare cultură oferim hibrizi și
soiuri noi cu precocitate diferită din teh -
nologii variate și din categorii biologice
superioare. De exemplu, pentru floarea-
soarelui, avem hibrizi din tehnologia
Sulfo, tehnologia Clearfield, precum și
din segmentul clasic. Mai mult, acești

hibrizi sunt rezistenți sau toleranți la ma -
nă, dar și la anumite rase de Oro ban -
che.

Pentru toată genetica noastră am
sta bilit o rețea de testare bine organi za -
tă, în România, dar și în țările unde ex -
portăm. Pe baza rezultatelor, selectăm
doar hibrizii și soiurile care au avut per -
formanțe deosebit de bune în compa -
rație cu hibrizii concurenți. În acest fel,
putem fi siguri că doar cea mai bună
genetică ajunge pe piață.

Un alt aspect important este legat
de producerea de semințe de floarea-
soarelui și porumb. După recoltarea lo-
turilor semincere, se prelevează probe
care sunt trimise în Argentina și Chile
pentru precontrol. Acest proces ne ofe -
ră date înainte de vânzarea propiu zisă
a semințelor despre calitatea acestora,
respectiv: puritate, toleranță la erbicide
și germinare. Prin analiza acestor date
putem identifica înainte de sezonul de
vânzare calitatea semințelor pe care le
vom distribui către fermieri. 

În fiecare an, în urma testărilor, adu -
cem în piață hibrizi și soiuri noi, mai per -
formante, mai tolerante la condițiile cli-
matice și cu o rezistență mai bună la boli
și dăunători. La cultura de floarea-soa -
relui venim cu hibrizi noi din teh nologia
Clearfield, cu un conținut ri dicat de acid
oleic, ceea ce va îmbunătăți pia ța hibri -
zilor HO de floarea soarelui din Româ-
nia.

Saaten Union consideră nevoile fer-
mierilor și colaboratorilor drept direcții
prioritare pentru testarea și ameliorarea
hibrizilor. Scopul nostru este să contri -
buim la reziliența și creșterea produc ti -
vi tății, pentru că numai așa putem adă u-
ga valoare fermierilor”, a evidențiat Dr.
ing. Mihai Mirițescu, directorul ge ne -
ral al companiei Saaten Union. 
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Dr. ing. Cornelia Pistol, director
na țional de vânzări al Saaten Union,
a subliniat că hibrizii de porumb și floa -
rea-soarelui asigură randamentul și ca -
litatea culturilor din fermă.

“În ultimii ani, agricultura s-a confrun -
tat cu reale provocări: schimbările cli -
ma tice, evoluția pieței și contextul geo -
po litic, reale încercări pentru fermieri. În
tot acest context nefavorabil, progresul
genetic și tehnologia pot ajuta fermierii
să facă față acestor provocări din ce în
ce mai dificile.

Prin alegerea pachetului tehnologic
potrivit, fermierii pot crește potențialul
genetic al hibrizilor de floarea-soarelui
și porumb, iar Saaten-Union România
oferă hibrizi înzestrați, cu potențial de
producție ridicat, precum și cu toleranță
ridicată la condițiile climatice în conti -
nuă schimbare.

La cultura de floarea-soarelui, com-
pania Saaten Union are în portofoliu de
primăvară hibrizi deja consacrați pe pia -
ţa agricolă din România, care sunt foar -
te apreciați de către fermieri, cum ar fi
Paraiso 102 CL și Marquesa CL. Aşa
cum i-am obişnuit pe clienţii fideli, culti-
vatori de genetică Saaten Union, şi în
acest an agricol compania noastră vine
cu noutăți genetice promițătoare, cum
ar fi hibrizii Stinger SU, Valparasio CLP
și Stelaris CLP, însă aducem și genetică
pe bază de imazamox, respectiv hibrizii
Storm CL și Stelaris CLP.

La cultura de porumb, pe lângă cam -
pionii Replik și Badiane, care s-au do -
ve dit a fi și productivi și stabili în ferme,
le oferim fermierilor soiuri noi, cum ar fi
Akanto, Semper și Splendor. Practic, hi-
brizii de porumb din portofoliul nostru
comercial acoperă toate grupele de ma-
turitate, de la FAO 250 la FAO 600.

Încă o dată, prin genetica oferită do -
vedim angajamentul față de partenerii
noștri fermieri și continuăm tradiția, așa

cum spune și motto-ul companiei noas-
tre: Ameliorăm pentru viitor!”, a subliniat
Cornelia Pistol.

Prezent la evenimentul de la Drajna,
Fabian Farr, CEO Saaten Union, a
punctat în discuția purtată cu redactorul
Business Press Agricol că datorită pre -
cipitațiilor care au echilibrat balanța hi -
drică din sol, anul 2026 a adus o gură
de oxigen pentru fermieri.

“Saaten Union, un lider pe piața se -
mințelor din Europa, oferă soluții perfor-

mante pentru culturile agricole, adap ta -
te la condițiile variabile ale climei și so -
lului, punând accent pe productivitate,
ca litate și sustenabilitate. Cu trecerea
timpului, genetica Saaten Union a de -
ve nit un punct de reper ca performanță
pentru culturile agricole. Fermierii sunt
cei mai vulnerabili în fața schimbărilor
climatice, dar și din cauza resurselor li -
mitate pentru investiții în irigații și teh -
no logii de adaptare. 

Fenomenele meteorologice extre me,
ca seceta prelungită sau valurile de căl -

dură, au dus în anii anteriori la compro-
miterea culturilor în multe ferme, ceea
ce a însemnat și pierderi financiare sub -
stanțiale. Dacă ultimii ani au reprezen-
tat teste climatice extreme pentru agri -
cultură, anul 2026 vine cu o notă de op-
timism pentru agricultura din România,
dar și cu o gură de oxigen pentru fermi -
eri.

Noi, echipa Saaten Union, dorim să
le mulțumim fermierilor că au încredere
în genetica noastră și îi asigurăm că pro -
dusele și tehnologiile pe care le oferim
nu le vor înșela așteptările. Un an agri-
col bun, cu recolte bogate!”, a transmis
Fabian Farr.
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La sediul MAS Seeds din localitatea
Belciugatele, jud. Călărași, a avut loc în
data de 30 iunie a.c., AgroForum MAS
Seeds 2026, eveniment care a reunit
deopotrivă, fermieri, specialiști și repre -
zentanți ai industriei agricole și asocia -
ților profesionale din sector.

MAS Seeds România face parte din
grupul francez Maisadour, lider global
în agricultură, care activează într-o gamă
largă de sectoare, de la semințe și până
la produse alimentare.

În cadrul manifestării au fost organi-
zate trei workshop-uri care au abordat
teme de interes: agricultura de precizie,
soluții pentru optimizarea costurilor cu
programul Agroplus Care, monitoriza -
rea precipitaţiilor şi managementul apei,
alegerea corectă a îngrăşămintelor pen -
tru o eficienţă maximă, soluții digitale
pentru irigații eficiente, schimbările le -
gislative la nivel european, manage men -
tul resurselor și inovațiile din domeniul
geneticii. Agenda a mai inclus și o vizită
în lotul demonstrativ de floarea soarelui
și porumb, genetică MAS Seeds, unde
au fost prezentate tehnologii și soluții
aplicate în câmp. 

Redactorii Business Press Agri-
col au luat parte la sesiunile de pre -
zentare și au stat de vorbă cu spe -
cialiștii MAS Seeds România pentru
a putea disemina cele mai importan -
te soluții.

Alina Petrea, Director de Marke ting
MAS Seeds pentru România, Bul ga -
ria și Republica Moldova, a spus re -
dac torului nostru, în preambulul foru mu -
lui, că MAS Seeds își construiește stra -
tegia locală pe genetică adaptată, ser-
vicii agronomice aplicate și dialog con -
stant cu fermierii, într-un efort de a răs -
punde concret provocărilor actuale din
agricultură.

“Bun venit la AgroForum, ediția 2026,
eveniment cu tradiție pentru MAS Seeds
și pentru zona de sud-est a României,

unde fermierii participă an de an. Este o
manifestare în cadrul căreia dorim să
ve nim cu informații utile pentru fermieri,
cu subiecte la fel de interesante în fie -
ca re an, care să țină pasul cu schim -
bările pe care le avem, așa cum este și
tema evenimentului – împreună pentru
o agricultură în schimbare.

Forumul de astăzi este împărțit în
trei workshop-uri cu diferite tematici. Un
workshop se desfășoară în câmp, unde
vizităm platforma demonstrativă de po-
rumb și floarea soarelui MAS Seeds, în
cadrul căreia prezentăm soluțiile, atât
din punct de vedere al semințelor, cât și
pachetele cu soluții pe care le oferim fer -
mierilor. Vom discuta despre porumbul
neirigat, porumbul irigat, porumbul de si -
loz, bineînțeles, avem și partea de floa -
rea soarelui. Avem, aici, la Belciugatele
cel mai mare centru de cercetare și dez -
voltare al companiei din România, unde
investim continuu pentru a face față
schimbărilor climatice. 

Deținem floarea-soarelui Clearfield,
dar și floarea-soarelui Express. Vreau
să menționez că suntem a doua com-
panie care a lansat hibrizi sulfonilureici
în Europa. Anul acesta lansăm și hibrizi
sulfonilureici haioleici, pe lângă porto-

foliul de high oleici și Clearfield pe care
îl avem.

În celelalte workshop-uri care se des -
fășoară în paralel, avem un workshop
de dicat asociațiilor și unei cooperative
de fermieri de aici, din România, pentru
a vedea avantajele colaborării dintre pro -
ducătorii agricoli, noi la bază fiind o coo -
perativă de fermieri. În paralel, avem un
workshop în care abordăm o altă te ma -
tică, unde prezentăm Agroplus Care,
programul pentru optimizarea costurilor
în fiecare fermă. Avem și un atelier le gat
de alegerea corectă a îngrășă min te lor,
dar și aplicații digitale pe care compania
noastră le pune la dispoziția fermie rilor
pentru un control mai eficient al siste mu-
 lui de irigat.

Totodată, aici, în câmp, avem și o ex -
poziție de utilaje, unde partenerii de la
Agri Alianța și Horsch Machinery prezin -
tă portofoliul lor de utilaje pe care îl pun
la dispoziție a fermierilor. Dorim să de -
monstrăm că abordarea companiei MAS
Seeds depășește simpla furnizare de
semințe. Acționăm împreună pentru o
agricultură în continuă schimbare. Pen-
tru noi, un fermier mulțumit înseamnă
un obiectiv îndeplinit”, a punctat Alina
Petrea.

AgroForum MAS Seeds 2026 —
Facem fa\` împreun` 
agriculturii în schimbare!
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MAS Seeds – Un partener de 
încredere pentru agricultură!

“Suntem prezenți pe piața din Ro -
mâ nia de peste 20 de ani și oferim o
gamă variată de produse și servicii per-
sonalizate care ajută fermierii să aleagă
cele mai bune tehnologice pentru a ob -
ține producții ridicate cu hibrizii noștri.
Unul dintre pilonii principali ai activității
este cercetarea și dezvoltarea pentru
cul tura de porumb și de floarea-soare-
lui, îmbunătățind continuu genetica se -
min țelor pentru toleranță sporită la fac -
torii biotici și abiotici.

Floarea-soarelui reprezintă una din-
tre cele mai importante culturi agricole
pentru România, având un rol esențial
atât din punct de vedere economic, cât
și agronomic. Dacă vorbim despre ge -
netică, este important de menţionat fap-
tul că principalul centru de cercetare pen -
tru cultura florii-soarelui la nivelul grupu-
lui MAS Seeds se află în România, la
Belciugatele, judeţul Călărași, coordo -
nând de aici mai multe locaţii de testare
atât în România, cât și în Bulgaria.

Amplasarea acestui centru strategic
aduce o valoare adăugată activităţii de
cercetare, permiţând testarea şi dezvol -
tarea hibrizilor în condiţii reale, specifice
acestei regiuni, caracterizate de presi -
uni climatice ridicate. Astfel, soluţiile ge-
netice rezultate în urma testărilor sunt
adaptate nevoilor fermierilor din Româ-
nia şi nu numai.

În ultimii ani, culturile de primăvară
au fost tot mai expuse stresului abiotic,
iar temperaturile ridicate şi lipsa preci -
pi taţiilor în momentele cheie de dezvol -
tare şi-au pus amprenta semnificativ
asupra nivelului producţiilor. În acest
context, echipa de amelioratori şi cer -

ce tători MAS Seeds a dezvoltat un sis-
tem complex de evaluare a hibrizilor în
zonele afectate de presiunea climatică,
pentru a analiza modul în care aceştia
răspund condițiilor de stres. 

Suntem primul ameliorator care a
lansat o etichetă Waterlock dedicată ex -
plicit toleranței la secetă pentru cultura
florii-soarelui. Elementele care stau la
baza definirii etichetei Waterlock includ
eficiența utilizării fiecărui bob de polen,
un sistem radicular puternic și profund,
capabil să exploreze eficient solul, pre-
cum și o productivitate constantă și ri -
di cată, indiferent de condițiile de mediu.
Genetica Waterlock este concepută pen -
tru a performa atât în condiții optime,
cât și în medii limitative, oferind sigu -
ran ță și stabilitate. 

Am dezvoltat conceptul, am analizat
și am urmărit niște ani, reușind să iden -

tificăm un hibrid Waterlock. La acest
moment, MAS 900SU a demonstrat un
potențial ridicat de producție chiar și în
condiții limitative, generate de stresul
hidric, confirmând astfel relevanța și efi -
ciența conceptului Waterlock. 

Pentru controlul și prevenirea bolilor,
am selectat hibrizi rezistenți, cu un profil
sanitar de excepție, pe care i-am reunit
sub sigla Heliosmart. Această marcă cer -
tifică rezistența genetică la trei dintre
principalele boli ale florii-soarelui: Plas-
mopara, Sclerotinia și Verticillium, ofe -
rind fermierilor un plus de siguranță și
stabilitate a producției. Hibrizii Helios-
mart din portofoliul MAS Seeds sunt:
MAS 900SU, MAS 852SU, MAS 920CP,
MAS 918CP și MAS 908HOCP. 

În viziunea mea, deși seceta din ul-
timii ani a afectat grav producțiile cultu -
rilor de primăvară și a compromis supra -
fețe extinse, cererea pentru aceste cul-
turi rămâne. De aceea, încurajăm fermi -
erii să testeze și să cultive cu încredere
genetica MAS Seeds – Un partener de
încredere pentru agricultură”, a ținut să
precizeze Directorul General Patrick
Lafon, în platforma demonstrativă de
floarea-soarelui și porumb. 

Tehnologii și soluții 
care rentabilizează 
activitatea în ferme

În cadrul workshop-ului dedicat so -
lu țiilor tehnologice, Lise Grimoux, Di-
rector Key Account a vorbit despre
Agroplus Care, un program de suport și
consultanță agronomică creat de MAS
Seeds pentru a ajuta fermierii să-și opti -
mizeze activitatea în mod sustenabil și
efi cient din punct de vedere al costu rilor.
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“Agricultura românească se con frun -
tă cu numeroase provocări, dintre care
cele mai importante sunt seceta, presiu -
nea bolilor și atacul principalului parazit
al florii-soarelui. Aceste constrângeri im -
pun soluții genetice performante și adap -
tate condițiilor locale, capabile să ofere
fermierilor siguranță și rentabilitate. MAS
Seeds oferă soluţii integrate, de la ge -
ne tică performantă până la servicii de -
dicate creşterii productivităţii în fermă.
Printr-un portofoliu de hibrizi atent se-
lectat, adaptat nevoilor pieţei locale, şi
prin programul Agroplus® Care, conce -
put pentru optimizarea tehnologiei de
cul tură, compania sprijină fermierii în ob-
 ținerea rentabilităţii.

Programul Agroplus® Care include in -
strumente, expertiză agronomică și su-
port personalizat, menite să sprijine fer-
mierii în maximizarea producțiilor în con -
textul actual și optimizarea costurilor.
Oferim analize de sol pentru reco man -
dări de fertilizare adaptate fiecărei par -
cele, analize de țesut foliar pentru efi ci -
entizarea fertilizărilor și acces la Agro
Tempo®, un instrument digital care ur -
mă rește operațiunile din câmp de la se -
mănat până la recoltare. În plus, MAS
Seeds colaborează cu parteneri spe cia -
lizați în agrodigital din Franța, pentru
so luții de gestionare a irigațiilor, bazate
pe date satelitare privind evapotran spi -
rația și aportul real de apă din pre ci pi -
tații și irigații”, a explicat Lise Grimoux.

Nutriția – Instrument 
strategic pentru o agricultură
eficientă și durabilă

“Într-o industrie competitivă, compa-
nia Dekagro România dorește să aducă
soluții de nutriție a plantelor de calitate,
inovatoare și adaptate nevoilor fermie -
rilor. Agricultura modernă se confruntă
acum cu provocări din ce în ce mai com -
plexe: de la efectele schimbărilor clima -

tice la cererea tot mai mare de sustena -
bilitate, prin necesitatea de a asigura ran-
damente ridicate și o calitate constan -
tă a producției. 

În acest context, îngrășămintele și
biostimulatorii sunt instrumente strate-
gice pentru o agricultură eficientă și du -
rabilă. Inovarea, transabilitatea și res -
pectarea reglementărilor europene sunt
acum cerințe esențiale pentru fiecare
operator din sector. Nutriția plantelor nu
înseamnă o simplă administrare de fer -
tilizanți. Acesta este un pas important în
nutriție, dar nu este decisiv. Nutriția în -
seamnă să facem planta și solul să lu-
creze, iar îngrășămintele Dekagro țin
seama de acest sistem sol-plantă.

În cadrul platformei de la Belciuga -
tele, noi suntem responsabili de partea
de fertilizare. Practic, ceea ce am ales
este să arătăm fermierilor că pot alege
o nutriție eficientă, inclusiv în condițiile
actuale. În contextul de piață actual, când
îngrășămintele au un preț ridicat, este
important să alegem produsul care se
pliază cel mai bine pentru ferma noas -
tră. Este foarte important să alegem pro -
dusul corect, care să nu răspundă sche -
mei de fertilizare recomandată de noi. În

aceste condiții, impactul este foarte mare
și profitabilitatea fermierului garantată”,
a spus Aurel Ghirca, Director Teh nic
Dekagro România, partener în cadrul
AgroForumului MAS Seeds.

Workshop-ul dedicat
asociațiilor și schimbărilor
legislative la nivel european

Alina Mihai, director executiv AISR,
a evidențiat că NGTs vor avea un im-
pact economic important și vor crea mari
oportunități pentru fermieri.

“În ameliorarea convențională, atunci
când încrucișăm două plante, trans fe -
răm simultan un număr foarte mare de
gene. Ulterior, amelioratorul trebuie să
selecteze, pe parcursul mai multor ge -
nerații, plantele care păstrează doar ca -
racterele dorite. Prin NGTs, modificarea
este reali za tă direct asupra genei sau
ge nelor implicate în caracterul de inte res.

2026 August_Layout 1  8/9/2026  10:27 PM  Page 50



EVENIMENT

51

Business Press Agricol n August 2026

Astfel, procesul devine mai precis, mai
rapid și mai eficient, reducând timpul ne -
cesar dezvoltării unei noi varie tăți.

În agricultură, provocările evoluează
mai repede decât ciclurile clasice de ame-
liorare: schimbările climatice se in ten si -
fică, apar noi boli și dăunători, ce rințele
legislative și ale consumatorilor se schim -
bă continuu. Cu cât o varietate perfor -
mantă ajunge mai repede în câmp, cu
atât fermierii beneficiază mai devre me
de avantajele economice și de adap tare.

Agricultura europeană intră într-o eta -
pă în care competitivitatea va depinde
tot mai mult de inovație. NGTs nu înlo -
cuiesc bunele practici agricole și nici nu
reprezintă o soluție universală, dar ofe -
ră un instrument suplimentar pentru dez -
voltarea unor varietăți mai bine adapta -
te la provocările actuale.

Pentru România, miza este dublă.
Pe de o parte, fermierii pot beneficia de
culturi mai reziliente, cu producţii mai
stabile şi costuri reduse, iar pe de alta,
sectorul românesc al seminţelor şi cer -
cetarea agricolă au oportunitatea de a

deveni actori relevanți în dezvoltarea şi
adoptarea acestor tehnologii. În acest
context, NGTs trebuie privite nu doar ca
o inovație științifică, ci ca o investiție în
competitivitatea agriculturii românești,
dar și în securitatea alimentară pe ter-
men lung”, a subliniat Alina Mihai.

Cristina Cionga, director adjunct
FAPPR, un bun specialist în politici agri -
cole europene și conectată la Bruxelles,
a vorbit în cadrul panelului despre cum
se scrie noua politică agricolă comună
după 2027. 

“Forumul APPR, susține ferm păs tra -
rea unui buget puternic și de sine stă -
tă tor pentru Politica Agricolă Comună
post-2027, opunându-se vehement pro -
pu nerilor de centralizare și de transfor-

mare a subvențiilor într-un fond unic con  -
diționat. 

Prin pozițiile exprimate în cadrul dez -
baterilor europene și locale din ultimul
an, dorim să apărăm interesele fermie -
rilor români în fața reformelor radicale
pregătite de Comisia Europeană. Agri-
cultura are nevoie de un buget dedicat.
Condiționarea banilor de reforme struc-
turale care nu au legătură cu specificul
agricol ar bloca de fapt plățile către fer-
mieri. Aceasta avertizează că fragmen -
tarea sau diluarea PAC ar pune în peri -
col securitatea alimentară. 

Totodată, Forumul APPR respinge
scăderea preconizată a bugetului agri-
col – pe fondul discuțiilor privind o redu -
cere de până la 25% pentru noul exer -
cițiu financiar. În privința propunerilor re -
petate de plafonare obligatorie a plăților
directe pentru fermele mari și redirec -
țio narea lor exclusivă către exploatațiile
mici, poziția susținută de FAPPR evi -
den țiază că România are o structură
agrară unică. 

Plafonarea severă ar pedepsi fer -

me le comerciale mari, cele care asigură
de fapt volumele mari de producție pen-
tru piață și stabilitatea economică. Ple -
dăm pentru o PAC bazată pe stimu len -
te, nu pe pedepse. Obiectivele ecologi -
ce trebuie corelate cu realitatea clima -
ti că – precum seceta severă din Ro mâ -
nia și cu reziliența financiară a fermelor.
Din poziția de vicepreședinte al Grupu-
lui de Lucru pentru Cereale al Copa-
Cogeca, insist pe evitarea unei com pe-
tiții neloiale între cele 27 de strategii na -
ționale diferite, militând pentru un cadru
european comun, stabil și predictibil”, a
punctat Cristina Cionga.

Florentin Bercu, vicepreședinte
COGECA și director executiv UNCSV,
a subliniat faptul că în acest context, co -

o perarea dintre fermieri reprezintă una
dintre cele mai eficiente soluții pentru
dezvoltarea unor exploatații agricole per -
formante și reziliente.

“Cooperativele agricole membre ale
UNCSV demonstrează că asocierea ge -
nerează rezultate concrete. Prin achi -
ziții și valorificare în comun, investiții în
infrastructura de depozitare, condițio na -
re și procesare, precum și prin dezvol -
ta rea de servicii dedicate membrilor,
acestea contribuie la creșterea compe -
ti tivității agriculturii românești și la con-
solidarea poziției fermierilor în piață.

Încă de la înființare, UNCSV și-a asu -
mat misiunea de a reprezenta și promo -
va interesele cooperativelor agricole în
dialogul cu autoritățile naționale și insti -
tuțiile europene. În prezent, organizația
este implicată activ în elaborarea poli -
ticilor publice și a actelor normative cu
impact asupra cooperativelor agricole,
participă la grupuri de lucru și structuri
europene, implementează proiecte in -
ter naționale și dezvoltă Registrul Națio -

nal al Cooperativelor Agricole, un in stru -
ment important pentru monitorizarea și
promovarea sectorului cooperatist din
România.

Credem că dezvoltarea cooperati -
velor agricole trebuie susținută printr-un
cadru legislativ predictibil, investiții în in-
frastructura de colectare, depozitare și
procesare, acces la inovare, digitalizare
și cercetare, precum și prin consolida -
rea parteneriatului dintre mediul asocia-
tiv și instituțiile statului.

UNCSV va continua să reprezinte cu
responsabilitate interesele membrilor
săi, să promoveze principiile coopera -
tis te și să contribuie la dezvoltarea unui
sector agricol competitiv, capabil să răs -
pundă la provocările actuale și viitoare”,
a spus Florentin Bercu.
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Vizita jurnaliștilor din presa agricolă la Comcereal
Vrancea a avut drept scop principal observarea unui
mo del de afacere integrată pe verticală, care acoperă
întregul lanț valoric de la sămânță și producție vegetală,
până la procesare și comerț.

Comcereal Vrancea este un grup românesc de agri -
business integrat. Grupul are o istorie de peste 30 de
ani, 227 de angajați și deține cinci direcții de activitate
complementare: producție vegetală pe 4.500 hectare,
trading de cereale, plante tehnice și inputuri, panificație
sub marca “Cuptorul din Poveste”, pomicultură pe 70 de
hectare, sub brandul “Livada fermecată”. 

În cei 30 de ani, Comcereal Vrancea a făcut investiții
folosind bani europeni din 11 proiecte, aceasta fiind una
dintre strategiile de dezvoltare. Investițiile totale se ridi -
că la aproximativ 29 milioane lei, din care circa 22,4 mi -
lioane lei, sprijin european nerambursabil. Investiții s-au
făcut și în capitalul uman, îmbinând know-how din me -
diul corporate cu ADN-ul antreprenorial care a definit
gru pul de la fondare, decizie care a făcut diferența.

Traseul presei a inclus o serie de obiective specifice
care arată amploarea investițiilor din cadrul grupului: 

n Livada Fermecată (Haret): O plantație super-inten -
sivă de cireși, afini și nuci, unde fructele sunt sortate,
am balate și valorificate atât intern, cât și la export.

n Vizitarea stațiilor de pompare în sistemele OUAI
Haret (implementare de 70%) și Slobozia-Ciorăști (im-
plementare de 90%).

n Silozurile și bazele de recepție: Baza de la Mi hăl -
ceni și infrastructura care susține o capacitate totală de
stocare de 130.000 tone.

n Explorarea culturilor de rapiță din Slobozia-Cio -
răști, axate pe tehnologii conservative și practici moder -
ne de tip minim till.

n Vizita la Cuptorul din Poveste – Fabrica de pâine
și produse de patiserie din Focșani, care asigură proce-
sarea și livrarea produselor finite. 

Comcereal Vrancea — Modelul 
românesc de afacere integrat`

La [nceputul verii, Agxecutive a organizat o vizit` pen -
tru jur nali]ti la Comcereal Vrancea, pentru a ar`ta
cum func\ioneaz` un agribusiness integrat, cu opriri
pe întregul flux opera\ional.
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Compania deținută de familia Scutaru atrage atenția
presei economice datorită creșterii accelerate, bazată
pe diversificarea culturilor convenționale și BIO, pro -
duc ția energetică proprie cu panouri fotovoltaice și tra -
dingul internațional.

Alături de gazdele Gelu Scutaru și fiul său Cătălin,
din cadrul echipei de management au mai fost prezenți:
Cristi Pavel, manager vânzări Livada Fermecată, Joao
Fontainhas, responsabil de producție vegetală, Ionuț
Văsii, Radu Olteanu, Felicia Ion, Radu Calotă, respon -
sa bili de inputuri și trading, Marius Tuțu și Liviu Oloeriu,
responsabili de producție panificație.

Strategia actuală a grupului urmărește simultan 6
obiective: 

g creșterea volumelor rulate de cereale și oleagi-
noase, de la 150 mii tone în 2025, la 300 mii tone în
2026; 

g optimizarea ciclului de conversie în cash, rotație
ultrarapidă a capitalului circulant, obiectiv maxim 2-3
săptămâni; 

g dezvoltarea filierelor calității – grâul HiPro; 
g fructele premium; 
g produsele de panificație cu maia, eticheta curată; 

g atingerea independenței energetice prin centrale
fotovoltaice; modernizare operațională (digitalizare și
automatizare), reziliență climatică (investiții în irigații și
asigurări specifice). 

Comcereal Vrancea vizează pentru următorul dece-
niu dezvoltarea în continuare a modelului de afacere
integrată. Proiectele majore derulate incluzând rularea
unui volum cumulat de 500 de tone de cereale și olea -
ginoase anual, menținerea unor rotații stricte ale cul-
turilor, extinderea capacităților de irigații (peste 1150 de
hectare fiind deja echipate) și implementarea de soluții
verzi, cum ar fi noua centrală electrică fotovoltaică din
Focșani. 

Compania își propune și consolidarea poziției pe pia-
 ță prin training și stocare, respectiv gestionarea ce lor
patru baze care oferă o capacitate totală de depozitare
de 130.000 tone, diversificarea integrată prin investiții
în producția vegetală pe cele 4500 de hectare lucrate
dar și în distribuția de inputuri pentru alțl fermieri din
regiune. O altă componentă o reprezintă și creșterea va -
lorii adăugate în industria alimentară prin extinderea
ponderii produselor cu maia, ambalate, precum și lan -
sa rea de produse cu etichetă curată.
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Intoxicațiile reprezintă una dintre cele
mai frecvente urgențe din medicina ve -
te rinară. Acestea pot fi provocate de
plante toxice, pesticide, medicamente,
metale grele, produse chimice sau fu-
raje contaminate. Evoluția este adesea
rapidă, iar succesul tratamentului de-
pinde de identificarea substanței impli-
cate și de rapiditatea cu care animalul
ajunge la medicul veterinar care este
singurul în măsură să stabilească diag-
nosticul și conduita terapeutică.

Primele măsuri 
Tratamentul are două obiective prin-

cipale: stabilizarea pacientului și limi ta -
rea efectelor toxicului. Schema terape -
u tică este adaptată fiecărui caz, deoa -
re ce aceeași substanță poate produce
manifestări diferite în funcție de specie,
doză și timpul scurs de la expunere.

În prima etapă se urmărește sus -
ținerea funcțiilor vitale și combaterea
simptomelor. Animalele agitate sunt
menținute într-un mediu liniștit, iar dacă
este necesar se aplică măsuri pentru
reducerea hipertermiei și a excitabilității
sistemului nervos. În cazurile în care
predomină depresia sistemului nervos
central, se instituie terapie de susținere
și monitorizarea atentă a funcțiilor vi-
tale.

Paraliziile sau parezele necesită co -
rectarea dezechilibrelor metabolice și
electrolitice, iar manifestările digestive,
precum vărsăturile, diareea sau colicile,

sunt tratate pentru prevenirea des hi dra -
tării și a dezechilibrelor hidro-electro li -
tice. Dacă apar hemoragii, anemie, hi  -
po  termie sau stare generală de slăbi ciu -
ne, medicul veterinar poate institui flui -
do terapie și alte măsuri de susținere cu
soluții perfuzabile cristaloide, vitami na
C, vitamina K ș.a.

Tratamentul specific
Pe lângă stabilizarea animalului, este

importantă limitarea absorbției toxicului.
În cazul expunerii cutanate, tegumen te -
le sunt spălate cu apă din abundență,
iar pentru anumite substanțe se utili zea -
ză soluții speciale. Dacă ingestia este
re centă, medicul poate recomanda eva -
cuarea conținutului gastric sau adminis -
trarea de adsorbanți intestinali precum
cărbune medicinal, caolin sau zeoliți,
însă aceste proceduri nu sunt indicate
în toate intoxicațiile.

Pentru unele toxice există antidoturi
specifice, administrate exclusiv de me -
di cul veterinar, cum sunt chelatorii utili -
zați în intoxicațiile cu metale grele, an -
tidoturile pentru compușii organofosfo -
rici ca atropina sau tratamentele desti-
nate methemoglobinemiei produse de
nitriți, ca de exemplu albastru de me ti -
len.

De ce este importantă 
identificarea toxicului?

Nu există un tratament universal pen -
tru intoxicații. Măsuri utile într-o situație
pot deveni periculoase în alta. De aceea,

proprietarii nu trebuie să administreze
medicamente sau remedii fără reco man -
darea specialistului, ci să solicite cât
mai rapid asistență veterinară și, dacă
este posibil, să prezinte ambalajul pro-
dusului ingerat sau informații despre
substanța suspectată.

Intervenția precoce, evaluarea cli -
nică și alegerea tratamentului adecvat
cresc semnificativ șansele de recupera -
re, motiv pentru care orice suspiciune
de intoxicație trebuie considerată o ur -
gen ță veterinară.

Compania Romvac produce anum i -
te antidoturi, precum produse care con -
țin albastru de metilen, atropină, caolin
sau zeoliți ș.a., comercializând și alte
produse utile în tratamentul intoxi ca ții -
lor.

Dr. Tudoran Cătălin
Șef Laborator de 

Diagnostic Romvac

Tratamentul intoxica\iilor 
la animale: de ce interven\ia 
rapid` poate face diferen\a
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Pentru o fermă de legume, existența unei forme de
sprijin este doar primul pas. Accesul efectiv la finanțare
presupune îndeplinirea condițiilor de eligibilitate, pre -
gă tirea documentației și parcurgerea verificărilor nece-
sare, iar în cazul investițiilor, și resursele pe care ferma
trebuie să le asigure din surse proprii. Toate acestea
tre buie gestionate în paralel cu producția, într-un sector
în care lucrările se succed rapid, necesarul de forță de
muncă este ridicat, iar o parte a recoltei trebuie valori -
fi cată într-un interval scurt.

Regulamentul (UE) nr.2021/2115 stabilește cadrul
pentru sprijinul acordat prin planurile strategice ale sta -
telor membre, de la susținerea veniturilor și investiții până
la intervențiile sectoriale și cele destinate agriculturii
ecologice. Regulile sunt comune la nivel european și
vi zează agricultura în ansamblu, însă efectele lor diferă
de la o exploatație la alta. În legumicultură, ritmul pro -
ducției și particularitățile exploatațiilor fac aceste dife -
rențe mai ușor de observat.

O exploatație legumicolă nu funcționează după ace -
lași calendar ca o fermă cu suprafețe întinse ocupate
de culturi extensive. Pe aceeași suprafață se pot suc ce  -
da mai multe culturi într-un an, irigațiile și forța de mun -
că trebuie corelate strâns cu etapele de vegetație, iar
în sere și solarii se adaugă cheltuielile legate de infra -
structură. În acest ritm, evidențele și procedurile de con -
trol se adaugă activității de producție și necesită, la rân-
dul lor, timp și resurse.

Datele Eurostat arată dimensiunea schimbărilor prin
care a trecut sectorul legumicol românesc în ultimul
deceniu. Între 2015 și 2024, suprafața cultivată cu le -
gume în România a scăzut cu 33,4%, de la 150,6 la
100,3 mii hectare, în timp ce suprafața totală la nivelul
Uniunii Europene s-a menținut relativ stabilă, cu o scă -
dere de 1,6%. Producția a urmat un traseu și mai abrupt,
înregistrând o reducere de 52,6% în același interval,
față de 0,9% la nivel european. Randamentul mediu
ob ținut în România, de 11,8 tone la hectar în 2024, se
situează printre cele mai scăzute valori înregistrate la

nivelul Uniunii Europene, comparativ cu 52,4 tone la
hectar în Olanda și 40,3 tone la hectar în Spania. Di fe -
rențele de productivitate trebuie privite și în legătură cu
nivelul de tehnologizare, infrastructura de irigații și con -
dițiile de producție și valorificare.

Accesarea sprijinului presupune și o parte adminis -
trativă, pe care fermele nu o gestionează în aceleași
condiții. O exploatație cu acces la consultanță gestio -
nea ză o cerere de finanțare altfel decât un producător
care se ocupă singur de cultură, aprovizionare, vânzare
și documente. În cazul investițiilor, aceste diferențe de -
vin și mai importante. Fie că este vorba despre un solar,
un sistem de irigații sau o capacitate de depozitare, nu
contează doar eligibilitatea, ci și valoarea investiției,
contribuția proprie și resursele necesare pentru finali -
za rea proiectului.

În legumicultură, investițiile sunt strâns legate de
ceea ce se întâmplă după recoltare. O producție bună
nu garantează un rezultat economic pe măsură dacă
marfa trebuie vândută imediat, într-o perioadă cu ofer-
tă ridicată. Lipsa spațiilor de depozitare și condiționare 

Cum schimb` regulile 
europene fa\a legumiculturii: 
De la Bruxelles direct în brazd`

Dr. Ing. Rozi BEREVOIANU și Dr. Ec. Ancuța MARIN – ICEADR București
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reduce timpul în care producătorul poate decide când
și cum își valorifică recolta. Această particularitate ex -
plică rolul acordat organizațiilor de producători și pro-
gramelor operaționale în politica europeană pentru sec -
torul fructelor și legumelor. Prin acestea pot fi susținute
activități și investiții greu de realizat individual, de la or-
ganizarea ofertei până la sortarea și depozitarea pro -
ducției.

Într-un sector în care suprafața cultivată și producția
s-au redus în ultimul deceniu, investițiile realizate în co -
mun și organizarea ofertei devin cu atât mai importante.
Existența unui instrument de finanțare nu este însă su -
ficientă pentru ca o structură asociativă să funcționeze.
Este nevoie de organizare, de reguli asumate de mem-
bri și de continuitate, iar toate acestea se construiesc
în timp, nu de la un ciclu de finanțare la altul. În con di -
țiile unei producții fragmentate, continuitatea colaborării
dintre producători rămâne însă greu de menținut, iar
proiectele care presupun participarea mai multor ferme
sunt mai greu de pus în practică. 

O situație distinctă apare în producția ecologică.
Regulamentul (UE) 2018/848 stabilește regulile privind
producția și etichetarea produselor ecologice, împreună
cu cerințele de control și certificare. Pentru o fermă le -
gumicolă, aceasta înseamnă evidența atentă a inputu -
rilor, trasabilitate și documentație pe parcursul perioa -

dei de conversie. În perioada de conversie, producă to -
rul trebuie să respecte regulile aplicabile sistemului eco -
logic, iar costurile și restricțiile apar înainte ca producția
să poată fi valorificată în aceleași condiții ca produsele
ecologice certificate. Sprijinul acordat în această etapă
ar trebui analizat și în raport cu acest decalaj, nu doar
prin valoarea plății.

Discuția despre Politica Agricolă Comună nu ar tre-
bui, așadar, să se oprească la formele de sprijin exis-
tente sau la valoarea lor. La fel de importante sunt con -
dițiile în care sprijinul poate fi accesat: obligațiile asu -
ma te, resursele necesare pentru îndeplinirea lor și mă -
sura în care forma de sprijin răspunde unei nevoi reale
a fermei.

În România, unde sectorul legumicol cuprinde ex -
ploa tații diferite ca dimensiune și capitalizare, aceeași
formă de sprijin nu produce aceleași efecte la nivelul
tu turor exploatațiilor. Pentru unele ferme, finanțarea
poate susține modernizarea sau extinderea activității.
Pentru altele, contribuția proprie, documentația sau lip -
sa unei structuri asociative rămân obstacole înainte ca
investiția să înceapă. Din acest motiv, evaluarea politi-
cilor publice ar trebui să urmărească nu doar sumele
alocate și numărul beneficiarilor, ci și ce se schimbă
efec tiv în ferme după acordarea sprijinului: investițiile
realizate, capacitatea de producție, accesul la infra -
structură și condițiile de valorificare a recoltei.
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